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вам способ оценить риск, моде-
лируя его в программах техни-
ческого анализа, и этим внесу 
ясность в понятия гарантийного 
обеспечения, реальной стоимо-
сти контракта и прочего. Я не раз 
писал, что тестирование истори-
ческих данных ничего не скажет 
о будущем, но оно точно позво-
лит оценить риск лучше, чем 
нормальное или логнормальное 
распределение, согласно которо-
му то, что происходит на нашем 
рынке с периодичностью раз в 
10 лет, должно видеть только 
каждое десятое поколение трей-
деров. Начну с разбора фьючер-
са по частям, после рассмотрим 
связь его параметров с система-
ми технического анализа.

Посмотрим спецификацию 
расчетного фьючерса на индекс 
РТС (информация взята с сайта 
РТС, �X�X�X���S�U�T���S�V) с исполнением 
в июне 2009 года. Цена (по со-
стоянию на 25 марта текущего 

года) составляет 70390 пунктов. 
Это значение не является ре-
альной стоимостью контракта. 
Чтобы рассчитать ее, необходи-
мо узнать шаг цены и стоимость 
шага: они составляют 5 пунктов 
и 3,32726 рубля соответственно. 
Стоимость фьючерса рассчиты-
вается как:

�®�Ï�Ë�Å�É�Ë�Î�Ï�Ù�@�Ç�Ë�Ê�Ï�Í�½�Ç�Ï�½�� ���� �³�Â�Ê�½�@��
�Ç�Ë�Ê�Ï�Í�½�Ç�Ï�½�� ���� �µ�½�À�@�Ó�Â�Ê�Ø��×�� �®�Ï�Ë�Š
�Å�É�Ë�Î�Ï�Ù���Õ�½�À�½��

Реальная стоимость контракта 
равна 46781 рубль. Гарантийное 
обеспечение (ГО) – 7300 рублей. 
Теперь рассчитаем долю соб-
ственных средств для соверше-
ния сделки. Это отношение ГО к 
стоимости контракта (не путайте 
с ценой), и составляет оно 0,156 
или приблизительно  0,21. Дру-
гими словами, для совершения 

1 �Р екомендую округлять до большего и до 
одного разряда после запятой.

сделки вы должны оставить в за-
лог 20% реальной стоимости фью-
черса. Таким образом, вы можете 
открыть позицию в 5 раз превы-
шающую ваш капитал, соответ-
ственно, увеличив его волатиль-
ность также в 5 раз.

Плюсы и минусы 
фьючерсов
Когда активы становятся меньше 
допустимого уровня ГО, вы полу-
чаете маржинальное требование 
(margin-call) от брокера. В тече-
ние установленного срока вы обя-
заны внести недостающие средс-
тва, чтобы восстановить размер 
залога, оставленного за фьючер-
сы. Если это требование не вы-
полняется, брокер ликвидирует 
позицию. Здесь и кроется первая 
причина асимметричной игры, 
которая не позволяет увеличи-
вать размер плеча бесконечно. 
Повышая плечо, вы увеличиваете 
волатильность своего капитала и 
рискуете получить margin-call.

Вы словно идете по краю обры-
ва, и с одной стороны от вас про-
пасть. Брокер никогда не закроет 
прибыльную позицию, но вы мо-
жете легко проиграть, даже если 
вероятность прибыльной сделки у 
вашей системы составляет 100%, и 
вы всегда закрываете ваши сдел-
ки с прибылью. Именно волатиль-
ность, существующая в момент 
удержания позиции, уничтожит 
ваш счет. Ларри Хайт говорит о 
кредитном рычаге следующее: 
«Мы поняли, что, даже будучи 
совершенно уверенными в конеч-
ных ценах, мы бы не установили 
длину «рычага» больше, чем 3 к 1, 
поскольку мы не могли бы пред-
видеть заранее динамику цен в 
течение года»2.

Другой проблемой являет-
ся несоответствие выигрышей и 
проигрышей. Все знают, что если 
проиграют, например, 10% капи-
тала, то для того, чтобы только 
«отыграться в ноль», вам нужно 
заработать гораздо больше 10%. 

2 � Майкл Ковел, «Биржевая торговля по трендам», 
Питер, 2009 г.
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Рис. 1  �Взаимосвязь между оптимизируемым параметром 
и параметрами системы (оптимизация данных на конец дня 
по фьючерсу на индекс РТС проведена с 1-го января 2006  
по 1-е января 2008 года)
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Чем в более глубокие убытки 
ввергает вас ваше управление 
капиталом, тем дольше вы буде-
те возвращать потери с прежней 
частотой проигрышей. В итоге вы 
получите значительно меньше 
прибыли, чем могли бы. Позже 
мы это рассмотрим на примере.

Еще одна сложность усугубляет 
предыдущую проблему, хотя ча-
сто ей не уделяется должного вни-
мания – плата за сделку в форме 
проскальзывания и спрэда. Начи-
нающими трейдерами она учиты-
вается лишь поверхностно. Из-за 
ограниченной ликвидности спроса 
и предложения любого рынка не-
возможно открыть позицию по 
«лучшим» ценам любым объемом. 
При совершении сделки вам при-
дется соглашаться на худшую, по 
сравнению с рыночной, цену, что-
бы быстро войти в позицию.

Брокеры рекламируют сроч-
ный рынок, акцентируя внимание 
на небольших сборах. Несложно 
найти брокера, который возьмет 
с вас 50 копеек за контракт. Для 
дейтрейдера рынок акций вы-
глядит уже грабительством по 
сравнению с фьючерсным. Но 
постойте! Если бы условия были 
действительно такими, то преу-
спеть могли бы многие, очень мно-
гие. Перенос моих первых разра-
боток на срочный рынок давал 
удивительные потенциальные 
результаты! Но только в тестах. 
Я учитывал проскальзывание и 
спрэд, но не мог предположить, 
что на большинстве фьючерсов 
эти расходы значительно пре-
вышают те, с которыми мне при-
ходилось сталкиваться на рынке 
акций. Удивительно, до сих пор 
я не встретил ни одного броке-
ра, который честно бы рассказал 
о сложной ситуации на нашем 
рынке производных. Это спра-
ведливо не для всех площадок, 
хотя актуально для России из-за 
недостатка спекулянтов. Думаю, 
со временем ситуация улучшит-
ся, к тому же, грамотно разрабо-
танная стратегия сможет переи-
грать это ограничение.

Есть один существенный 
плюс фьючерсов, благодаря 
чему я сделал выбор в их поль-
зу. Рекомендую выбирать эти 
инструменты тем, кто хочет за-
рабатывать не только на росте, 
но и на падении. По акциям, как 
показывает практика, регулятор 
может запретить короткие про-
дажи, а по фьючерсам этого сде-
лать нельзя. 

Все дело в стратегии
Теперь рассмотрим особенности 
тестирования фьючерсных стра-
тегий, работающих с «плечом», в 
системах технического анализа. 
Любая приличная программа по-
зволяет вам отдельно указать ГО, 
вносимое за заключенный кон-

тракт, либо уровень маржи в тор-
говом симуляторе1. Прочитайте, 
как это сделать, в документации 
к вашей программе. После ука-
зания этих значений расчет по-
зиции проводится уже не отно-
сительно цены инструмента, а из 
расчета вносимого обеспечения, 
точно так, как это происходит 
на срочном рынке. Важно также 
внести стоимость шага, если вы 
работаете с расчетным фьючер-

1  На самом деле уровень маржи брокер 
рассчитывает по-другому, и маржинальное 
требование наступает только при достижении 
определенного ее уровня. В статье вводится 
упрощение. Подробно и доступно о методах 
расчета маржи вы можете прочитать в книге 
Владимира Твардовского и Сергея Паршикова 
«Секреты биржевой торговли: Торговля акциями 
на фондовых биржах».

Табл. 1  �Поведение стратегии на основании данных вне выборки  
( с 1-го января 2008 по 8 апреля 2009 года)

Все сделки Лонг Шорт

Начальный капитал 1000000 1000000 1000000

Конечный капитал 1881720 1331775 1549945

Годовой доход 66,05% 25,84% 42,13%

Средние прибыль/убыток 110215 82943,75 137486,25

Проседание капитала –24,09% –22,52% –22,43%

Рис. 2  �Кривая капитала на данных вне выборки
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сом на индекс РТС. Теперь запу-
стите вашу стратегию. Изменился 
ли результат?

Если вы оптимизировали стра-
тегию, а после запустили ее на 
маржинальном счете, очень важ-
но обратить внимание на то, что 
она легко может принести убыток. 
Это совсем не значит, что стра-
тегия не работает, правильнее 
сказать, что для нее неприемлем 
такой уровень риска. Попробуй-
те оптимизировать ее на маржи-

нальном счете. Думаю, вы получи-
те прибыльный вариант, который 
был доступен и при первой опти-
мизации, но из-за небольшой 
прибыли и уровня риска не был на 
высоте. Очевидно, что второй ва-
риант безопаснее первого. Только 
не увлекайтесь подгонкой плеча, 
так как в этом случае его можно 
считать одним из входных пара-
метров системы. Вы внесли до-
полнительную степень свободы в 
систему и снизили ее статистиче-

скую валидность при неизменном 
объеме рыночных данных.

Пришло время продемонстри-
ровать сказанное на практическом 
примере. Для исследования возьму 
данные на конец дня по фьючерсу 
на индекс РТС, которые можно по-
лучить либо самостоятельно, либо 
скачать с сайта какого-нибудь 
брокера или поставщика рыноч-
ных данных. На первом этапе я 
создам алгоритм, который подвер-
гну стресс-тесту. Это будет клас-
сическая стратегия, основанная на 
пересечении скользящих средних. 
Хотя существуют и более эффек-
тивные системы с точки зрения 
соотношения риск/прибыль, меня 
удивляет ее надежность в течение 
очень продолжительного срока, и 
это несмотря на широкую извест-
ность. Думаю, это связано с недис-
циплинированностью большин-
ства трейдеров. В первую очередь 
проведу оптимизацию на данных с 
1-го января 2006 по 1-е января 2008 
года, то есть за 2 года. В качестве 
параметра системы, по которому 
буду осуществлять отбор стра-
тегий, укажу соотношение сред-
них прибыли и убытка (Average 
Profit/Loss). Этот способ оптими-
зации схож с отбором стратегии по 
максимальному математическому 
ожиданию. Я получил объемную 
поверхность, на которой видна 
взаимосвязь между оптимизируе-
мым параметром и параметрами 
системы (см. рис. 1). 

Достаточно устойчивый ре-
зультат получается, когда одна 
скользящая средняя (более «ко-
роткая» или сигнальная) имеет 
период в диапазоне от 10 до 30, а 
период второй варьируется от 20 
до 50. Выберу пару параметров, 
лежащих в этой области. Затем 
исследую, как будет вести себя 
стратегия в будущем (все тести-
рование проводится без плеча). 
На данных вне выборки (с 1-го ян-
варя 2008 по 8 апреля 2009 года) 
стратегия показала неплохой ре-
зультат (см. табл. 1).

На графике кривой капита-
ла видно, что рост средств идет 

Рис. 3  �Потенциальные прибыли и убытки стратегии
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Рис. 4  �Изменение капитала с десятикратным плечом
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плавно, и все деньги полностью 
реинвестируются (см. рис. 2)1.

Ограничение по объему не 
учитывалось. Думаю, столь удач-
ный результат связан с затяжны-
ми нисходящими трендами 2008 
года. По распределению сделок 
можно судить, насколько убыточ-
ными могут быть ваши трейды. 
На рисунке 3 хорошо видно, что 
стратегия не приносила слишком 
больших убытков. И это без стра-
ховки стоп-заявками.

Теперь самое интересное. До-
пустим, вы стали полностью вкла-
дывать все средства в ГО, тем 
самым многократно увеличивая 
масштабы прибылей и убытков. 
Тот участок, на котором опти-
мизировалась стратегия, самый 
«безопасный». Там соотношение 
прибылей и убытков было из-
вестно. Однако если позволить 
симулятору заключать сделки с 
плечом и полностью вкладывать 
капитал, наблюдается совсем 
другая результативность. При-
веду график изменения капита-
ла с десятикратным плечом (см. 
рис. 4).

Кривая капитала стала очень 
волатильной, и в итоге пришлось 
распрощаться с депозитом еще до 
начала значимой тенденции. Тем 
не менее, распределение сделок 
имеет прежний масштаб убытков 
(см. рис. 5).

Использование такого боль-
шого плеча в тесте не случайно, 
заметьте, что оно выше, чем на 
FORTS. Напомню, что стратегия 
была оптимизирована именно по 
соотношению средней прибыли к 
среднему убытку. В данной ситу-
ации применение реинвестирова-
ния должно быстро увеличивать 
капитал, а использование кредит-
ного рычага позволит накапливать 
деньги невероятно быстро, но, тем 
не менее, увеличение риска оста-
ется опасной игрой на выживание. 
Остаться без денег вы можете 

1 � Не инвестированные средства изображены 
на кривой капитала зелёным цветом, инвес-
тированные – синим, а проседание капитала 
– красным.

буквально при первой неудачной 
сделке. Реальные рыночные усло-
вия непредсказуемы и могут ока-
заться намного хуже тех, что ис-
пользовались при тестировании. 
Именно поэтому я увеличил пле-
чо по сравнению со стандартным 
на FORTS и таким образом сделал 
убытки более глубокими и болез-
ненными для капитала.

Приведенный пример носит 
лишь демонстративный характер. 
Результат тестирования имеет 
низкую статистическую значи-
мость, поскольку стратегия ис-
следована на очень маленьком 
промежутке дневных данных и 
лишь по одному фьючерсу. Но 
даже в этих условиях явно видна 
опасность торговли с высоким ри-
ском. Если на тех же данных, под 
которые стратегия была подогна-
на, она вас может разорить, то что 
и говорить о непоследовательном 
трейдере!

«Прикрывайте  
свою челюсть»
Чаще всего игроки тестируют фью-
черсные стратегии, проводя расче-
ты, как на рынке акций. Это непло-
хой вариант, ведь хорошая система 
будет получать прибыль практиче-
ски на любых временных сериях, но 
правильно оценить величину риска 
можно только используя модели-
рование, приближенное к реально-

му. Стратегии, которые составлены 
без учета волатильности рынка, 
будут работать только на истори-
ческих данных, когда известны все 
локальные и абсолютные экстре-
мальные значения цен. Так как 
прогнозировать волатильность не-
возможно, никогда не тратьте все 
средства на покупку одного фью-
черса или нескольких, но с высокой 
положительной корреляцией. Это 
не касается внутридневной торгов-
ли, где можно закрыть сделку очень 
близко к цене стопа, не превышая 
риск. Если вас когда-нибудь посе-
тит мысль, что вы можете рискнуть 
в конкретной сделке всем капита-
лом с форсированным кредитным 
плечом и выиграть значительную 
сумму, поскорее избавьтесь от 
этой фантазии. Рисковать нуж-
но долей капитала и такой, чтобы 
даже серия убыточных сделок не 
уничтожила ваш счет. На срочном 
рынке есть возможность торговать 
с большим плечом, но помните, что 
правила игры не на вашей стороне. 
Именно поэтому те, кто положи-
ли доллар на счет и торговали на 
валютном рынке с плечом 1:500, 
никогда не становились богатыми. 
FORTS в этом отношении не ме-
нее опасен. Я полностью согласен 
с Ральфом Винсом, который срав-
нивает трейдинг с боксом, и также 
советую всем «прикрывать свою 
челюсть».

Рис. 5  �Масштаб прибылей и убытков при использовании стратегии 
с десятикратным плечом
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П 
ричиной возникновения 
мыслей об автоматиза-
ции подачи заявок может 
быть как низкая дис-
циплина инвестора или 

желание соблюсти приемлемые 
уровни риска, так и банальная 
невозможность по тем или иным 
причинам следить за рынком в те-
чение всего торгового дня. Автома-
тические торговые системы (АТС), 
основанные на оттестированной на 
исторических данных стратегии, 
позволяют решить эти проблемы. 
АТС могут быть реализованы раз-
личными способами и обладать 
широкой функциональностью, од-
нако их создание требует хороших 

навыков программирования, зна-
ния баз данных и т.д. Эта статья 
посвящена простой АТС, которая 
не требует перечисленных выше 
знаний, а для ее создание требует-
ся лишь наличие программы тех-
нического анализа Metastock вер-
сий 7.0-9.0 от разработчика Equis 
International и торговой стратегии 
(то есть системы принятия реше-
ний о входе и выходе из позиции 
на основании сигналов, подавае-
мых теми или иными технически-
ми индикаторами).

Сразу хочется оговориться, что 
все-таки определенные знания по-
надобятся. В частности, это касает-
ся встроенного в Metastock языка 

для написания самой логики алго-
ритма, настройки в нем графиков и 
окон, умений вывести из торгового 
терминала данные для экспорта в 
программы теханализа.

Metastock далеко не самое луч-
шее решение для использования в 
качестве части робота. В отличие 
от более «продвинутых» Omega 
Tradestation, Amibroker, Wealth-
Lab Developer, он обладает до-
статочно ограниченными возмож-
ностями в плане взаимодействия 
с другими приложениями. В час-
тности, описываемая АТС не мо-
жет контролировать исполнение 
ордера, так как Metastock просто 
физически не способен импорти-

Многие инвесторы, наверняка, задумывались об автоматизации подачи заявок 
в системы Интернет-трейдинга на основе используемой торговой стратегии. 
Однако далеко не все могут реализовать эту идею. В данной статье рассмат-
ривается алгоритм создания простого робота на базе программы технического 
анализа Metastock.

Робот на Metastock 
Автор: �Артем Зверев
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ровать данные об осуществленных 
клиентских транзакциях. Тем не 
менее, он пользуется определен-
ной популярностью ввиду просто-
ты, доступности (в Интернете не-
сложно найти взломанные версии), 
наличия возможности быстро вос-
становить пропущенные данные. 
Кроме того, это одна из старейших 
программ, поэтому те, кто давно 
торгует «ручками», привыкли ис-
пользовать ее для принятия торго-
вых решений.

Недостающее звено
Доверить Metastock формирование 
транзакций стало возможным бла-
годаря разработанной Сергеем Ко-
синским библиотеке MSX_KSR.dll, 
которую можно бесплатно скачать 
с сайта автора http://kosinsky.info. 
В нее встроен ряд полезных функ-
ций и индикаторов, описание кото-
рых можно найти здесь же. Одна из 
таких функций – TradeQuik – поз-
воляет формировать транзакции 
в виде строки в текстовом файле, 
обрабатывать которые могут все 
современные торговые платформы 
– Quik, Transaq, NetInvestor. Разни-
ца в текстовых строках для разных 
систем Интернет-трейдинга незна-
чительна, и при желании, имея на 
руках описание пользователя, шаб-
лон выводимой строки можно под-
корректировать. В данной статье 
мы будем рассматривать взаимо-
действие с Quik как самой распро-
страненной платформой.

Первое, что необходимо сде-
лать, скачать библиотеку и поло-
жить ее в папку External Function 
DLLs, находящуюся в директории, 
где установлен Metastock. По умол-
чанию при установке программа 
помещается в каталог c:\Program 
Files\Equis\MetaStock. Теперь при 
загрузке Metastock на экран будет 
выводиться информация о подклю-
ченной библиотеке, как показано 
на рисунке 1.

Первая деталь
Теперь можно приступать к раз-
работке самого робота. Для нагляд-
ности мы создадим АТС на основе 

Parabolic SAR и экспоненциальной 
скользящей средней. Сразу огово-
рюсь, что эта комбинация взята «из 
головы» и рабочей механической 
торговой системы собой не пред-
ставляет. Единственное объяснение 
ее использования – необходимость 
продемонстрировать возможности 
робота, ведь каждый из индикато-
ров по отдельности дает реверсив-
ные сигналы, подразумевающие 
переворот позиции на противопо-
ложную при наступлении опреде-
ленного события. Их комбинация 
приведет к возникновению ситуа-
ции, когда они будут давать проти-
воположные сигналы, что мы будем 
воспринимать как сигнал к нахож-
дению вне рынка.

Пусть, сигналом для входа в 
длинную позицию служит ситуа-
ция, при которой цена фьючерса 
(считаем, что мы торгуем именно 
этим инструментом, так как в этом 
случае издержки на открытие по-
зиции любой направленности прак-
тически идентичны) выше скользя-
щей средней с периодом 70 и выше 
уровня Parabolic SAR. Сигналом 
для открытия короткой позиции 
является ровно противоположная 
ситуация. В случае, если индикато-
ры сигналят разнонаправлено, мы 
находимся в деньгах.

Описание торгового алгоритма 
и сам робот состоят из двух частей. 
Первая представляет собой инди-
катор, написанный пользователем 
в Metastock посредством вызова 
редактора Indicator Editor, который 
обозначен в верхней навигацион-
ной панели, как f(x). В открывшем-
ся окне (см. рис. 2) выбираем New и 
приступаем к написанию условий 
входа/выхода в/из позиции (см. 
рис. 3, см. Код Metastock). В верх-
ней строке Name индикатору не-
обходимо дать название, под кото-
рым он затем будет отображаться в 
списке доступных инструментов.

Перейдем непосредственно к 
коду. Итак, сперва присвоим на-
шей стратегии уникальный номер, 
который будет храниться в пере-
менной Ident. Это необходимо для 
того, чтобы в случае работы с не-

сколькими инструментами с раз-
ными параметрами индикаторов 
можно было различать ту систему, 
которая сформировала транзак-
цию. Затем в переменную size мы 
вводим количество контрактов, 
которое будет являться рабочим 
объемом робота. В дальнейшем, 
если мы захотим увеличить или 
уменьшить его, необходимо будет 
вносить изменения именно здесь.

По условиям библиотеки, для 
формирования приказа на покуп-
ку нам необходимо получить ло-
гическую 1, на продажу – -1, для 
закрытия позиции – 0. Отражение 
этих величин в отдельном окне на 
графике позволит иметь нагляд-
ное представление о том, в каком 
состоянии находится система, для 
чего в конце кода стоит «BS;». Кста-
ти, любая строка кода в Metastock 
обязательно должна заканчивать-
ся символом «;». Далее переменной 
A1 присваиваем значение индика-
тора SAR с определенными пара-
метрами, а A2 – экспоненциальной 

Рис. 1  �Подключенная библиотека 
с дополнительными 
функциями для Metastock
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скользящей средней с периодом 70. 
В переменных A3 и A4 проверяется 
условие нахождения текущих цен 
фьючерса выше используемых ин-
дикаторов по итогам прошедшего 
временного интервала (почему про-
шедшего, будет объяснено позже) с 
присвоением им логической 1 при 
соответствии оному и -1 в против-
ном случае. Переменной BS при-
сваивается суммарный результат 
А3 и А4 деленный на два, который 
в итоге и является сигналом для со-
вершения роботом действий по на-
шей стратегии (1, -1, 0).

Теперь необходимо определить 
цену, по которой АТС будет де-
лать сделки. Как уже упоминалось 
выше, Metastock никак не контро-
лирует, совершена ли операция 
по сформированной транзакции 
или нет, поэтому необходимо брать 
такие цены, чтобы сделка прошла 
«железно», жертвуя в угоду авто-
матизации bid/ask спрэдом. При 
торговле фьючерсами неплохой 
вариант – устанавливать в качест-
ве цены при формировании заявки 
на покупку верхний лимит колеба-
ния цен, а при продаже, соответс-
твенно, нижний, то есть уровни, 
соответствующие так называемым 
«планкам». Но это не очень удоб-
но по следующим причинам. При-
дется усложнить код, подставляя 
в алгоритм нужные для операции 
определенной направленности 

цены, а также ввести еще две пе-
ременные, в которые минимум два 
раза в день (после каждого кли-
ринга) руками вводить новые уров-
ни «планок». Какая же тут автома-
тизация? Предложенный вариант 
получения подходящей цены для 
переменной PrTrade не идеален 
(см. Код Metastock), но работает 
надежно в большинстве случаев, 
за исключением достижения рын-
ком уровней, находящихся непос-
редственно возле «планок».

Кстати, так как тик для фью-
черса на индекс РТС составляет 
5 пунктов, а SAR, используемый 
для определения цены заявки, не 
кратен 5, рассчитанная таким об-
разом цена будет отвергаться бир-
жей. Поэтому для работы именно 
с этим инструментом переменная 
PrTrade должна быть вычислена 
по-другому: 

PrTrade: = Int((2 × C – SAR(0.02, 
0.2)) / 5) × 5;

Наконец, переменная FakeVar 
обращается к библиотеке MSX_
KSR.dll, вызывая из нее функцию 
TradeQuik. Последняя формирует 
часть строки приказа, касающуюся 
направления (покупка, продажа, 
выход), объема (при перевороте 
позиции рабочий объем, заданный 
в переменной size, автоматически 
удваивается), цены и типа заявки 

(рыночная или лимитированная, 
«М» или «L»). Необходимо отме-
тить, что при использовании ры-
ночной заявки параметр «цена» в 
принципе не нужен, и вместо него 
можно поставить 0. Но этот тип 
поручения подходит для некото-
рых рынков акций, а в случае с 
фьючерсами на FORTS использу-
ются только лимитированные за-
явки с указанием цены. Поэтому, 
если в определении переменной 
FakeVar поставить «M» вместо 
«L», заявка будет отклонена тор-
говой системой биржи. Более под-
робно об особенностях параметров 
строки ордера можно прочитать в 
руководстве пользователя Quik, 
Transaq или NetInvestor, в зави-
симости от того, какой терминал 
используется. 

Все, функция в Indicator Editor 
написана и готова к использова-
нию, сохраняем ее. Она по умолча-
нию появится в верхнем меню с вы-
падающими индикаторами. Теперь 
откроем в Metastock график любого 
фьючерса, например на «Лукойл», 
и сделаем в нем новое окно (правая 
кнопка мыши, inner new, window). 
В него перетащим наш индикатор, 
после чего нас ждет первое пре-
дупреждение (см. рис. 4).

Вторая половина
Нам необходимо написать вторую 
часть торгового алгоритма, вер-
нее сказать, заполнить ее. Здесь 
будут определены недостающие 
для полноценной строки приказа 
параметры: номер счета трейде-
ра, класс и код инструмента (чем, 
собственно, собираемся торго-

Рис. 2  �Меню Metastock с индикаторами программы Рис. 3  �Создание робоиндикатора 
в Metastock с помощью 
Indicator Editor
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вать?). Также в этой части указы-
вается расположение файла, в ко-
тором будут размещаться строки 
приказа. Кстати, каждая из них 
имеет уникальный номер, кото-
рый каждый раз увеличивается 
на единицу, что позволяет Quik 
отличать новые приказы от уже 
обработанных, тем самым не про-
водя с одним и тем же поручением 
нескольких операций.

Эта часть располагается там же, 
где находится библиотека MSX_
KSR.dll (по умолчанию c:\Program 
Files\Equis\MetaStock\External 
Function DLLs), в файле msx_ksr.
ini. Открываем его с помощью любо-
го текстового редактора (см. рис. 5). 
В «File=» надо указать путь к месту 
на компьютере, где будет хранить-
ся файл с подготовленными тран-
закциями, которые с задаваемой 
периодичностью будет просматри-
вать Quik. Например, File=C:\data\
trans.tri. Создаваемый файл должен 
обязательно иметь расширение tri. 
Далее в «TransId=» ставим любое 
число больше 0. Это уникальный 
номер заявки, который с появлени-
ем каждого нового поручения бу-
дет возрастать на единицу. Затем 
описан шаблон, по которому робо-
том будет генерироваться строка 
приказа. Здесь ничего менять не 
надо за исключением случаев, ког-
да используется отличный от Quik 
торговый терминал. Еще ниже идут 
«Account=», куда необходимо вста-
вить номер торгового счета в Quik, 
и «ClientCode=» – необязательный 
параметр, который можно не за-
полнять.

Далее в квадратных скобках 
указываются путь к папке, где 
хранится файл с данными для гра-
фика Metastock, обозначение инс-
трумента в программе и интервал 
данных (в круглых скобках). Это 
поле, как и две строки ниже, поя-
вилось здесь после того, как мы по-
пытались наложить наш индика-
тор на график фьючерса на акции 
«Лукойла». В квадратных скобках 
ничего менять не надо, а вот ниже 
я предлагаю вам написать все так, 
как показано на рисунке 6. Для вер-

ности мы еще раз указали место, 
куда будут складываться готовые 
транзакции (расположение tri-
файла), а также задали недоста-
ющие параметры строки приказа: 
класс и название инструмента. В 
следующей строке можно увидеть 
параметр DateTime, которого у 
вас пока нет. Сюда после запуска 
автомата Metastock записывает 

информацию, сигнализируя, ка-
кой последний временной интер-
вал графика он обработал. Здесь 
кроется один нюанс. Если данные 
в систему теханализа поступают 
«пачками», то сигнал, сформиро-
ванный, например, два интервала 
назад, будет проигнорирован ро-
ботом как устаревший. Вы же по 
параметру DateTime всегда може-

Рис. 4  �Предупреждение программы

Рис. 5  �Структура ini-файла

Рис. 6  �Сформированный файл инициализации
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те посмотреть, что и когда обрабо-
тала программа.

Теперь можно смело наклады-
вать наш индикатор на график. 
Его значение (красная линия в 
верхнем окне) сигнализирует о 
том, в какой позиции находилась 
используемая стратегия в тот или 
иной промежуток времени (см. рис. 
7). Для наглядности на график так-
же нанесены скользящая средняя 
(красная линия) и Parabolic SAR 
(зеленая линия). Вспоминая изна-
чальные условия алгоритма, мож-
но лично убедиться в правильнос-
ти его работы и написания. При 
пересечении цены инструмента с 
индикаторами по окончании вре-
менного периода графика в текс-
товом файле будет формироваться 
строка приказа следующего вида: 

TRANS_ID=116;ACCOUNT=S
PBFUT030Z0;CLIENT_CODE=;TY

PE=L;CLASSCODE=SPBFUT;SE
CCODE=LKU9;ACTION=NEW_O
RDER;OPERATION=B;PRICE=14
212;QUANTITY=20.

Последний аккорд
Осталось настроить Quik на чте-
ние файла с поручениями. Захо-
дим в торговом терминале в меню 
«Торговля → Импорт транзакций 
из файла». В разделе «Файл с ис-
ходными данными» прописываем 
путь к нашему tri-файлу: C:\data\
trans.tri. «Обрабатывать через ин-
тервал» ставим 1,5 секунды. Снима-
ем галочку «Оповещать об обработ-
ке файла звуковыми сигналами», 
иначе компьютер с периодичностью 
в 1,5 секунды будет действовать на 
нервы звуками. Также можно вести 
файлы с журналами об успешно 
отправленных и лишь только от-
правляемых транзакциях. Их рас-

ширение должно быть tro и trr со-
ответственно. В случае отклонения 
заявки биржей именно из них вы 
сможете узнать, что именно не удо-
влетворяет организатора торгов. 
Последнее, что советую сделать, 
это поставить галочку «Начинать 
динамическую загрузку транзак-
ций автоматически». Это позволит 
при начале каждой новой сессии не 
делать это вручную. Все, нажимаем 
«Начать обработку» и «Закрыть». 
Робот готов к эксплуатации.

Подводные камни
Как упоминалось выше, Meta
stock – не лучшая программа для 
использования ее в качестве час-
ти АТС. Такой робот обладает ря-
дом недостатков, которые я сейчас 
перечислю, ведь тому, кто решит 
им воспользоваться, необходимо 
знать, с чем можно столкнуться.
1. За АТС на базе Metastock нужно 
периодическое наблюдение, пос-
кольку программа не отслеживает 
исполнение заявок, а значит, кон-
троль их прохождения лежит на 
трейдере.
2. Расчет рабочего количества инс-
трументов для АТС также возла-
гается на инвестора. В случае, если 
на определенном промежутке вре-
мени получен убыток в виде отри-
цательной вариационной маржи, 
для переворота позиции может 
просто не хватить средств, и заявка 
будет отклонена биржей. Совет: не 
выставляйте рабочий объем исходя 
из полной величины счета, а учи-
тывайте средний убыток, который 
демонстрирует ваша МТС.
3. При достижении рынком уров-
ней близких к лимитам колебаний 
цена в сформированной заявке 
может выходить за этот лимит, и 
такая транзакция будет отклонена 
торговой системой биржи. В отли-
чие от осени прошлого года, сей-
час «планки» на рынке случаются 
нечасто. Тем не менее, при резких 
движениях необходимо быть гото-
вым к тому, что сделки надо будет 
проводить вручную.
4. Metastock формирует строку 
приказа ТОЛЬКО после окончания 

Код Metastock
Ident:=333;
size:=10;
A1:=SAR(0.02,0.2);
A2:= Mov(C,70,E);
A3:=If(Ref(C>A1,-1),1,-1);
A4:=If(Ref(C>=A2,-1),1,-1);
BS:=(A3+A4)/2;
PrTrade:=2*C-SAR(0.02,0.2);
FakeVar:=ExtFml( “msx_ksr.TradeQuik”,BS,””,””, L, 1, size, Ident);
BS;

Рис. 7  �График фьючерса на «Лукойл» в Metastock c окном индикатора 
позиции



53Internet trading #01      Февраль 2010

временного интервала, на котором 
произошло событие (пересечение 
индикатором графика цен). Поэто-
му при тестировании МТС на ис-
торических данных и в написании 
кода мы использовали функцию 
Metastock ref(условие,-1), кото-
рая как раз отслеживает событие 
на предыдущем тайм-фрэйме. Со-
ответственно, при использовании 
стратегий, основанных на больших 
периодах (полчаса, час, день), надо 
быть готовым к тому, что заявка 
появится только спустя один вре-
менной интервал, хотя само со-
бытие может произойти раньше, 
допустим, на 10-й минуте часового 
интервала. Тем не менее, как пока-
зывает практика, хорошо оттести-
рованная на больших тайм-фрэй-
мах система с использованием 
функции Ref работает устойчиво, 
так как учитывает этот нюанс в 
период тестирования. Кроме того, 
есть такие индикаторы, пересе-
чение которых может произойти 
внутри временного интервала, но 
при этом не состояться по его ито-
гам. С этой точки зрения, данный 
нюанс АТС мо-
жет оказаться 
даже плюсом.
5. На FORTS 
все заявки 
без указания 
срока жиз-
ни, введен-
ные другими 
участниками 
торгов, автома-
тически снима-
ются после основного клиринга, ко-
торый, напомню, проходит с 17:45 
до 18:00 мск. При формировании 
роботом транзакции в 18:00 мск су-
ществует вероятность «ударить» 
заявкой с ценой сильно отличной 
от рынка в пустой «стакан», так как 
другим игрокам необходимо время 
на выставление новых поручений. 
Вывод: ликвидность инструмента, 
а также наполненность «стакана» 
спросом и предложением критич-
ны для этого робота. Совет 1: кон-
тролировать во время проведения 
клиринга возможность появления 

нового приказа в 18:00 мск и, введя 
в код заведомо превышающий раз-
мер депозита рабочий объем (пе-
ременная size), затем ввести заяв-
ку вручную. Также можно убрать 
на время из графика инструмента 
наш индикатор, в результате чего 
новая транзакция сформирована 
не будет, а сделка опять же будет 
вводиться вручную. Совет 2: при 
настройке импорта транзакций в 
Quik поставить периодичность об-
работки файла, допустим, раз в 10–
20 секунд. За это время «стакан» 
должен наполниться заявками, а 
для робота, торгующего, напри-
мер, на часовом интервале, 20 
секунд погоды не сделают.
6. Если при использовании 
АТС вы решите раздвинуть 
временной горизонт графика в 
Metastock, на который наложен 
код робота (увеличить загружа-
емую в него часть данных с помо-
щью задания времени на графи-
ке), или поменять его тайм-фрэйм, 
произойдет сбой в ini-файле. Там 
появится новая секция для за-
полнения класса и наименования 

инструмента. Это сбой, решение 
которого не найдено, поэтому надо 
просто помнить, что этого делать 
нельзя.
7. И последнее. Если робот на-
строен на одновременную работу 
с несколькими инструментами и 
в одно и тоже время необходимо 
формировать сигналы сразу по 
нескольким активам, есть веро-
ятность, что этого не произойдет 
(был замечен случай на практи-
ке). Как ни странно, это было вы-
звано высокой активностью рынка 
или передачей данных от брокера. 

Причина заключалась в том, что на 
двух инструментах сигналы сфор-
мировались одновременно. То есть 
даже без разницы в доли секунды, 
так как данные о сделках по иссле-
дуемым инструментам (фьючерсы 
на «Газпром» и индекс РТС), при-
водящие к формированию новой 
свечи на графике и вызывающие 
тем самым появление нового при-
каза, поступили 
одновременно. 
В итоге про-
изошел про-

граммный конфликт обращения 
к файлу с транзакциями, в ре-
зультате чего строка с приказом о 
сделке появилась только по одно-
му контракту. Совет: помимо того, 
что периодически робота все-таки 
надо контролировать, необходимо 
иметь хороший Интернет канал и 
надежного, с точки зрения свое-
временной и полной передачи бир-
жевой информации, брокера.

И напоследок о приятном. Этот 
робот не генерирует большого ко-
личества заявок, не приводящих к 
сделкам, что актуально, ведь с не-
давних пор биржа ввела плату за 
транзакции. 
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Т 
орговля индексными про-
изводными не только мно-
гообразна, но и многогран-
на. В первую очередь, 
благодаря широкому 

спектру индексов, которые 
рассчитываются по большому 
числу базовых активов. При 
этом помимо широко из-
вестных индикато-
ров фондовых рын-
ков в данном ряду 
стоят менее популяр-
ные индексные продукты, такие 
как сырьевые индексы CRB, CSCI 
Goldman Sachs, JOC, индексы во-
латильности, рассчитываемые 
для опционов на рынках S&P500, 
DJIA, DAX, температурные ин-
дексы и т.д. Полный список весьма 
обширен, поскольку многие ува-
жающие себя компании, играю-
щие значимую роль на определен-
ном информационном поле, счи-
тают своим долгом вести по мень-
шей мере один-два индекса. Есть и 
такие фирмы, которые только тем 
и занимаются, что рассчитывают 
огромное количество разнообраз-
ных индикаторов определенных 
торговых площадок или рынков.

Однако немногие из этих индек-
сных продуктов являются действи-
тельно популярными и становятся 
объектом интереса торговцев про-
изводными. Ведь практическое 
использование индексов, помимо 

возможнос-
ти отслеживать ситуацию на со-
ответствующем рынке, состоит в 
том, чтобы извлекать из этого ка-
кую-либо материальную выгоду. 
А она возникает только в том слу-

Автор: �Михаил Чекулаев

Превеликое множество биржевых активов, представленных в виде производ-
ных инструментов, создает обманчивое впечатление о безграничных перс-
пективах использования этих продуктов. На самом деле торговля ими имеет 
те же изъяны, которые возникают при операциях с любыми иными классами 
финансовых активов. При этом рецепты успеха остаются теми же самыми: 
торгуй тренд и управляй риском.

Торговля производными 
на индекс
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чае, если присутствует активная 
торговля производными на тот или 
иной индикатор. Исключение со-
ставляют случаи, когда индекс ис-
пользуется в качестве ориентира 
для определения меры успешнос-
ти в проведении операций на со-
ответствующем рынке. Например, 
сопоставляя динамику изменения 
инвестиционного портфеля с ин-
дексом, можно получить достаточ-
но объективное представление о 
том, насколько первый эффектив-
но управляется. Аналогичным об-
разом можно определить качество 
работы паевого фонда, управля-
ющего активами или какой-либо 
стратегии.

Данное обстоятельство обус-
ловило появление многочислен-
ных индексных паевых фондов, а 
также создало предпосылки для 
секьюритизации материальных 
активов, оценка стоимости ко-
торых не представляет особен-
ных трудностей, поскольку они 
постоянно имеют объективную 
рыночную стоимость. В качест-
ве хорошего примера проведения 
подобных опытов можно привести 
золото, в которое можно инвести-
ровать аналогично вложениям в 
фондовые ценности, если исполь-
зовать такую ценную бумагу, как 
streetTRACKS Gold Share (США, 
биржа АМЕХ). Этот производный 
финансовый инструмент торгу-
ется на рынке, как обыкновенная 
акция. Однако его стоимость опре-
деляется ценой желтого металла 
(см. рис. 1), а не ожиданиями при-
быльности бизнеса компании, как 
в случае с акциями. 

Индекс на паях
Радикальное отличие подобных 
производных от фьючерсных кон-
трактов заключается в том, что 
они лишены главного недостатка 
традиционных продуктов срочного 
рынка – ограниченности срока об-
ращения. Другое достоинство дан-
ных инструментов заключается в 
доступности инвестиций в активы, 
торговля которыми считается уде-
лом профессионалов или, по край-

ней мере, достаточно грамотных 
инвесторов. В основном это связа-
но с тем, что на срочных рынках 
торговля ведется с использовани-
ем большого финансового рычага, 
что потенциально может привести 
к значительным убыткам.

Как бы там ни было, но рядо-
вые инвесторы проявляют значи-
тельный интерес к производным 
инструментам, которые появились 
вследствие той или иной переупа-
ковки активов. В отдельных слу-
чаях подобные бумаги приобрели 
настолько большую популярность, 
что стали одними из наиболее ак-
тивно торгуемых фондовых цен-
ностей. К таковым можно отнести, 
скажем, «спайдер» или «даймонд» 
(символы SPY и DIA), выпущен-
ные более 15 лет тому назад Аме-
риканской фондовой биржей.

По сути, это депозитарные 
расписки, в основе которых лежат 
портфели, созданные из бумаг, 
входящих в определенные индек-
сы. Для «спайдера» базой служит 
фондовый индекс S&P 500, а для 
«даймонда» – Dow Jones. Преи
мущества подобного способа ин-
вестирования очевидны. Невы-
сокие издержки при проведении 
торговых операций в сочетании 
с возможностью вложения в ши-
рокий рынок делают эти финан-

совые инструменты весьма при-
влекательными для инвесторов 
самых разных мастей. В России 
аналогичные продукты, реали-
зованные в виде паев индексных 
фондов, особого интереса пока не 
вызывают.

Риски мнимые 
и реальные
Вместе с тем, риски срочных рын-
ков в значительной мере преувели-
чены. Угрозы, которые они созда-
ют, как правило, представляются в 
виде возникновения значительных 
потерь из-за неверного прогноза 
развития рыночной ситуации. При 
этом, как показывает опыт, многим 
инвесторам зачастую бывает весь-
ма трудно понять, что подобного 
рода опасности в значительной 
мере обусловлены не ценовыми 
колебаниями, а злоупотребления-
ми при использовании кредитного 
рычага. Применительно к рынку 
деривативов риск заключается в 
возможности оперировать весьма 
значительными суммами, исполь-
зуя для этого относительно не-
большой капитал. 

Вместе с тем, абсолютный раз-
мер потерь составляет, по большо-
му счету, одинаковую величину и 
при покупке, скажем, пая индекс-
ного фонда, и в случае приобрете-

Рис. 1   �Ценная бумага streetTRACKS Gold Share в сопоставлении 
с ценой наличного золота (Лондонский вечерний фиксинг)
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ния фьючерса на индекс. Однако в 
последнем варианте относитель-
ная величина снижения собствен-
ного капитала будет тем выше, чем 
более значительный применяется 
финансовый рычаг. Последний оп-
ределяется соотношением стои-
мости открытой позиции и разме-
ра торгового счета. 

При этом с точки зрения риска 
использование относительно малой 
суммы по сравнению с объемом тор-
гуемых активов абсолютным злом 
не является. Возможность регу-
лирования степени ценовых угроз 
через изменение размера финансо-
вого рычага создает прекрасную ос-
нову для управления опасностями, 
которые порождают колебания ко-
тировок торгуемых активов. При-
мером стратегии, которая отталки-
вается от данной концепции, может 
служить следующее поведение 
инвестора. При росте неопределен-
ности число позиций сокращается, 
а при стабилизации – увеличива-
ется. Естественно, в данном слу-
чае речь идет только о стратегиях 
следования тренду. Поскольку игра 
против него может быть успешной, 
скорее, лишь в тех случаях, когда 
используются прямо противопо-
ложные правила.

Конвертация эмоций 
в доход
Способы инвестирования в ши-
рокий фондовый рынок на этом, 
разумеется, не исчерпываются. 
Для этого также подходят такие 
производные финансовые инстру-
менты, как фьючерсы и опционы. 
Применительно к данному случаю 
ограниченность срока жизни дан-
ных продуктов помехой являться 
не может. Единственной причи-
ной, по которой подобные инстру-
менты не стоит использовать в 
долгосрочных стратегиях, предпо-
лагающих регулярный переход из 
контрактов одной серии в другую, 
является отсутствие оживленной 
торговли на избранном рынке. 

При этом необходимость подоб-
ных переходов отнюдь не означает 
непременные потери от этих опе-
раций. Срочные рынки, как прави-
ло, настолько эмоциональны, что 
цены производных финансовых 
инструментов постоянно откло-
няются от своего экономически 
обоснованного уровня. Правда, 
чем более развит рынок производ-
ных, тем менее заметны данные 
отклонения. Однако на молодых 
энергичных площадках подобные 
расхождения являются нормой. К 

таковым, кстати, относится и рос-
сийский срочный рынок. Откло-
нения на нем бывают настолько 
огромны, что в отдельных случаях 
можно оценивать операции так, 
будто они связаны с приобретени-
ем активов, регулярно создающих 
определенный доход. 

Так, если индекс РТС находится 
на отметке 780 пунктов, в то время 
как фьючерс на него торгуется на 
уровне 76500, то разница между 
ними составляет 1,96%. При разме-
ре гарантийного обеспечения в 15% 
чистый доход на капитал, исполь-
зуемый для удержания длинной по-
зициии (гарантийное обеспечение), 
оценивается почти в 13% для пери-
ода жизни фьючерсного контракта. 
С учетом срока до истечения, ска-
жем, в 67 дней (данные о ситуации 
на рынке на 6.04.2009) чистый доход 
оценивается примерно в 70% годо-
вых. Естественно, в данном случае 
не учитывается необходимость де-
ржать резервы для поддержания 
позиции и выплат по вариационной 
марже, т.е. для восполнения потерь, 
порождаемых ценовым риском, а 
также капитал, необходимый для 
создания короткой позиции по са-
мому индексу. Поэтому действи-
тельная доходность находится в 
прямой зависимости от того, как 
инвестор оценивает текущий уро-
вень ценового риска, а также ка-
ковы его ожидания относительно 
будущего поведения рынка. 

Но в любом случае подобная 
ситуация открывает отличные 
перспективы для использования 
фьючерса в качестве инструмента 
инвестирования в широкий рынок 
отечественных акций. Это акту-
ально именно в текущий момент 
времени, когда фондовые активы 
вследствие глобального финансо-
вого кризиса оцениваются доста-
точно низко, а потому обладают 
значительным потенциалом роста 
стоимости. Причем, извлечь выго-
ду из этого сейчас просто, как ни-
когда. Достаточно держать длин-
ные позиции в фондовом фьючерсе 
с крупными резервами под воз-
можные убытки. 
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Рис. 2   �Расхождение между индексом РТС и фьючерсом на него 
в терминах «длинный фьючерс» – «короткий индекс»
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В самом консервативном ва-
рианте это связано с 7-кратным 
перевесом свободного капитала 
над гарантийным обеспечением. 
В этом случае объем денежных 
средств будет изменяться в пол-
ном согласии с колебаниями фон-
дового индекса. При этом наиболее 
значительное падение, которое 
только можно ожидать, даст оцен-
ку вероятных потерь при подобном 
варианте инвестирования. Иными 
словами, в данном случае реали-
зуется концепция пассивного ин-
вестирования в рынок с привязкой 
доходности к определенному ин-
дексу. Любые менее значимые со-
отношения между резервами под 
возможные потери и гарантийным 
обеспечением порождают допол-
нительные риски, которые требу-
ют соответствующего контроля и 
управления. 

Рецепты успеха 
неизменны
Несмотря на очевидную простоту 
инвестирования в рынок через ин-
дексные производные с большими 
резервами под вероятные потери, 
данная концепция популярности у 
инвесторов не завоевала. Во много 
раз чаще фьючерсы на индексы 
используются для хеджирова-

ния инвестиционных портфелей, 
а также в исключительно спеку-
лятивных целях. При этом спектр 
стратегий, которые могут быть 
применены и в том, и в другом слу-
чае, очень обширен. Фактически, 
ограничения обусловлены лишь 
фантазией инвестора в области 
конструирования стратегий. 

При этом вне зависимости от 
того, насколько грамотно создана 
торговая модель, правила извлече-
ния прибыли все те же: торгуй по 
тренду, используй опционы в меру 
и контролируй риск. Иных рецеп-
тов успешного использования ин-
дексных производных, в общем-
то, не существует. Поскольку, как 
показывают соответствующие ис-
следования, любые попытки сни-
зить риск немедленно приводят к 
уменьшению доходности. Это оди-
наково верно не только для одного 
рынка, когда объектом инвестиро-
вания являются ценные бумаги, но 
и для вложений в разнообразные 
активы, например, в металлы, ва-
люту, энергоресурсы, фондовые 
индексы. 

Даже в этом случае законы 
диверсификации выказывают, 
мягко говоря, свое несовершенс-
тво. Поскольку в итоге мы имеем 
либо низковолатильный, но почти 

недоходный портфель инвести-
ций, либо совокупность позиций, 
отличающуюся волатильностью 
и малопредсказуемостью, но с 
потенциально большим доходом. 
Соответственно, из-за этого всег-
да могут реализоваться убытки, 
размер которых находится в пря-
мой зависимости от риск-менедж
мента. 

Поэтому зачастую оказывается 
более практичным фокусировать-
ся на достаточно узком спектре 
рынков с тем, чтобы в совершенс-
тве знать их характер, нежели пы-
таться рассредоточивать риски по 
широкому кругу активов, наивно 
предполагая, будто это придаст 
инвестиционному портфелю ус-
тойчивость. Вероятно, единствен-
ный способ добиться этого заклю-
чается в том, чтобы для разных 
активов использовать сильно раз-
личающиеся принципы принятия 
торговых решений. Например, 
торговля одними инструментами 
ведется на основе фундаменталь-
ного анализа, другими – «по тех-
нике», а третьими – с помощью 
сложных алгоритмов анализа и 
формулирования выводов. Толь-
ко в этом случае можно ожидать 
действительного проявления при-
знаков диверсификации. 
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– Часто ли у Вас берут интервью и 
задают те же вопросы, которые Вы 
задавали «магам рынка»?
– Практически всегда, когда я, так 
или иначе, выступаю перед аудито-
рией, звучат одни и те же вопросы. 
– А как часто приходится вы­
ступать?
– В среднем где-то раз в месяц, 
иногда даже три раза в месяц. Я 
мог бы делать это и чаще, но нет 
возможности слишком много путе-
шествовать.
– Джек, как Вы пришли к бирже­
вой торговле? Возможно, как и в 
случае со многими героями Ваших 
книг, нашли у папы газету с коти­
ровками?
– Мой отец умер очень рано, поэто-
му, когда я увлекся торговлей, его 
уже не было в живых, а мама ни-
когда понятия не имела, чем я за-
нимался. Я окончил школу, затем 
получил степень по экономике. На-
деялся почти сразу найти работу, 
так как это хорошее образование. 
Пошел по агентствам, однако 2–3 
недели не мог никуда устроиться. 
Мыкался-мыкался, наконец, ре-
шил разместить объявление в «The 
New York Times» в разделе «поиск 
работы». В результате, мне позво-
нил директор компании, которая 
занималась управлением активами. 
Я пошел на интервью, понятия не 
имея, о чем меня там могут спраши-
вать. Знаете, в университетах 70-х 

Джек Швагер:  
Главное, чтобы торговый стиль 
соответствовал характеру
Беседовал: Александр Патрикеев

Для трейдеров начала 90-х годов книга Джека Швагера «Маги рынка» стала 
библией, а ее автор – гуру. Прошли годы, а его бестселлеры до сих пор пере-
читываются миллионами игроков. Нам выпала счастливая возможность по-
знакомиться с легендарным писателем, позволившим читателям заглянуть в 
душу величайшим американским трейдерам.
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годов никто толком ничему не учил, 
тема фондового рынка практически 
не затрагивалась. Какие фьючер-
сы? Какие товарные рынки? У меня 
была степень по экономике, но я ни 
черта не знал о рынках вообще. 
– Как же Вы выкрутились?
– Меня спросили: «Вы знаете, что 
такое товарные рынки?». Я ответил: 
«Ну, наверное, они связаны с това-
рами: золото и так далее». Я до сих 
пор помню свои глупые ответы. Но, 
видимо, все-таки удалось сказать 
что-то такое, что понравилось ди-
ректору по исследованиям. Помимо 
меня он отобрал еще несколько кан-
дидатов, каждый из которых дол-
жен был написать аналитическую 
статью. Мне дали задание сделать 
обзор по рынку меди. Это было до-
вольно интересно, я честно пошел 
в библиотеку и долго изучал все 
материалы по этой теме. Недавно я 
нашел свои работы того времени и 
подумал: «Ничего себе! А ведь не-
плохо!». Несмотря на то, что я был 
дилетантом в этом вопросе, полу-
чился вполне нормальный анализ. 
Так я попал на работу. В первую не-
делю я освещал несколько рынков: 
хлопок, сахар, некоторые другие то-
вары. Я был в теме, постоянно про-
гнозировал цены. Сами понимаете, в 
такие моменты приходит мысль: «А 
может, самому поторговать, раз уж 
все равно предсказываю цены». Из-
начально именно оттуда появилось 
желание заняться трейдингом. Од-
нако аналитикам запрещали торго-
вать. Кроме того, я зарабатывал, как 
секретарь, а при такой зарплате ни о 
каком выходе на рынок нельзя было 
и думать. Но у меня получались не-
плохие прогнозы, по крайней мере, 
так я тогда полагал. И при этом по-
стоянно продумывал варианты, как 
бы все-таки поторговать. Человек, 
место которого я занял (его звали 
Майкл Маркус), перед уходом не-
много пообщался со мной и сказал, 
что увольняется, так как хочет стать 
трейдером. Потом мы с ним перио-
дически контактировали: он ушел в 
трейдинговую компанию и добился 
там большого успеха, превратив $30 
тыс. в $30 млн. 

– Вы придумали, как выйти на 
рынок?
– Я попросил открыть счет своего 
брата. Ордера я тоже не мог ставить 
на рабочем месте, поэтому все вре-
мя бегал вниз, где стоял публичный 
телефон, и по нему отдавал прика-
зы. Это было очень неудобно. До-
пустим, рынок падает, а у тебя по-
зиция вверх, но ты не можешь ее 
закрыть, потому что и так коллеги 
смотрят косо: «Что это он все время 
бегает по лестнице вниз?».
– То есть Вы начали с фундамен­
тального анализа и только потом 
дошли до трейдинга?
– Да, именно так, причем много лет 
я вообще не пользовался техниче-

ским анализом. Изначально я счи-
тал, что в нем вообще нет смысла. Я 
не любил вглядываться в «голову», 
«плечи», пятую волну Эллиотта, 
которая на самом деле не пятая, 
а расширенная четвертая – глаза 
можно сломать!
– Вы долго совмещали трейдинг с 
профессией аналитика?
– Два года я проработал на этой по-
зиции, фирма никак не стимули-
ровала меня, поэтому захотелось 
поменять работу. Меня пригласили 
в другую компанию на должность 
директора, тогда же я начал писать 
статьи про фьючерсы. Потом стал 
одним из редакторов специализиро-
ванного журнала. Стоит отметить, 
что я все время продвигался через 
«писанину». Именно в журнале на-
чал зарабатывать свою репутацию 
на рынке.
– А когда заинтересовались техни­
ческим анализом?
– В фирме рядом со мной работал 
технический аналитик, мы сидели 
в одной комнате и постоянно пере-
кидывались словами: я приводил 
фундаментальные доводы, он – 
технические. В результате, я стал 

замечать, что он часто оказывался 
прав там, где я ошибался. В конце 
концов, я попросил: «Покажи мне, 
Стив, как ты чертишь все эти гра-
фики!». Постепенно он начал объ-
яснять мне графический анализ, 
и я втянулся. Я подумал, что, во-
первых, есть связь между челове-
ческой психологией и ее отражени-
ем в ценах, во-вторых, технический 
анализ дает право на ошибку. Если, 
придерживаясь фундаментально-
го анализа, вы ошибаетесь, то, по 
логике, будете только наращивать 
позицию. Ведь вы смотрите на эко-
номические причины, делаете вы-
вод, например, что пшеница сейчас 
дешевая, и покупаете ее. При даль-

нейшем падении, если обстоятель-
ства не изменились, должны доку-
пить, ведь теперь она еще дешевле. 
Если фундаментальные факторы 
рассчитаны неправильно, вас ни-
что не вытаскивает из рынка. И чем 
дальше вы уходите, тем результат 
может быть хуже или лучше. В тех-
нический анализ управление капи-
талом уже встроено, что обуслов-
лено самой его природой: там есть 
стопы и тому подобное. 
– Значит, в результате Вы стали 
сторонником теханализа?
– На самом деле, нужно исполь-
зовать комбинации. Так или ина-
че, есть технари, которые за-
рабатывают, а есть трейдеры, 
которые совмещают оба типа ана-
лиза. Все упирается в стиль тор-
говли. Однако преимущество у 
теханализа значительное, так как 
риск-менеджмент является его 
определяющей частью.

Вспоминается одна из лучших 
моих сделок, в то время как ранее 
я бы очень сильно потерял на ней. 
Я торговал датской маркой, ее ко-
тировки упали, после чего начался 
боковик. Я подумал, что это уже 

Знакомый трейдер, у которого я брал интервью,  
как-то сказал, что есть четыре типа сделок:  
проигрышные, выигрышные, плохие и хорошие.  
Вы можете заработать на плохой сделке  
и потерять на хорошей.
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дно, и решил, что рынок должен 
развернуться и пойти вверх. От-
крыл длинную позицию, но так как 
теперь торговал, используя техни-
ческий анализ, вопреки тому, что 
ждал прорыва наверх, снизу поста-
вил стоп-лосс. Меня остановили по 
нему, а рынок продолжил падать. 
Если бы я торговал, как прежде, 
на фундаментальных данных, по-
терял бы намного больше, так как 
при таком подходе нет стоп-лоссов. 
Несмотря на то, что эта сделка при-
несла убыток, я считаю ее одной из 
самых удачных. Знакомый трейдер, 
у которого я брал интервью, как-то 
сказал, что есть четыре типа сде-
лок: проигрышные, выигрышные, 
плохие и хорошие. Вы можете зара-
ботать на плохой сделке и потерять 
на хорошей. 
– Получается ли, говоря о фунда­
ментальном подходе к анализу, 
применять принцип Мартингейла? 
Переворачиваетесь ли Вы при из­
менении конъюнктуры, когда вы­
ходите из рынка по стоп-лоссу?
– Если у Вас есть система, то, вы-
ходя из рынка, вы должны перевер-
нуться. Однако хороший трейдер не 
будет делать это сразу. Но в целом, 
да. Что касается принципа Мартин-
гейла, у него есть недостаток: если 
вы применяете его без грамотного 
управления капиталом, то он может 
принести лишь убыток. 
– Пользуетесь ли Вы японскими 
свечами?
– Моей первой книгой было «Пол-
ное руководство по фьючерсным 
рынкам». После ее выхода издатель 
предложил написать еще одно ру-
ководство по анализу. Техническая 
часть этого трехтомника в резуль-
тате стала отдельной книгой. Там 
у меня есть целый раздел, посвя-
щенный японским свечам. Для этой 
главы я привлек эксперта, чтобы 
мы написали ее совместно. Я тогда 
попытался протестировать эту си-
стему и понял, что если работать по 
свечам, можно торговать безубы-
точно, однако и преимущество не-
велико. Отвечая цинично, с научной 
точки зрения, можно утверждать, 
что свечки не работают, поэтому 

мне незачем их использовать. Од-
нако, наверное, так можно сказать 
и про другие виды технического 
анализа.

Тем не менее, есть люди, кото-
рые с успехом применяют их. Мож-
но смотреть просто на график, мож-
но использовать свечи – это всего 
лишь еще один взгляд на рынок. Все 
равно, что менять очки с линзами 
разного цвета. Картинка не меняет-
ся - меняется восприятие. Если бы 
свечи работали всегда, то результат 
бы вскоре исчез, так как все нача-
ли бы пользоваться этим методом. 
Красота технического анализа в том 
и состоит, что разные люди видят 
разное на одном и том же графике. 
Методы работают в комбинации, 
нет никакой магии – делай то-то 
и получишь результат. Неважно, 
будь то свечки, волны Эллиотта или 
комбинации с риск-менеджментом, 
все упирается в интерпретацию. 
– У Вас есть любимый индикатор?

– Я представитель старой школы, 
поэтому предпочту просто взять 
график – дневной, недельный, ме-
сячный. 
– Никаких скользящих средних, 
совсем ничего?
– Конечно, я знаю все эти инди-
каторы, ряд из них, в принципе, 
можно использовать, и они могут 
помочь заработать, но не дают хо-
роший профиль риск/доход. Если 
у кого-то есть система, основанная 
на скользящих средних, он может 
заработать от 30% до 50% прибыли, 
однако риск несопоставимо больше. 
Поэтому я предпочитаю выбирать 
такой трейд, в котором вижу по-
тенциал роста, значительно превы-
шающий потенциал снижения.

Приведу пример одной сделки. 
В начале года биржевые котировки 
одного добывающего фонда значи-
тельно снизились и составляли не-
многим более $20 за пай. Несмотря 
на то, что в экономике все было пло-
хо, я решил, что потенциал падения 
небольшой, зато потенциал роста 

был хороший. Актив дошел до $30, 
я снял прибыль, но сделал это рано, 
так как котировки ушли до $40 и 
еще выше. Мне больше нравятся та-
кие сделки, чем торговля по скольз-
ящей средней, когда 70% трейдов 
убыточны, а 30% – выигрышны. 
Возможно, в итоге вы в плюсе, но 
при этом часто несете убыток и по-
стоянно находитесь в состоянии 
нервозности. Итак, повторяю, мой 
лучший индикатор – это график и 
фундаментальная концепция, кото-
рая подтверждает цену на нем. 
– Что, на Ваш взгляд, важнее: гра­
мотный вход в позицию или выход 
из нее?
– Самое важное – правильно выйти 
из позиции, поскольку правильно 
выйти означает выжить на рынке. 
– Джек, Вы сейчас торгуете со сво­
его личного счета? 
– Конечно, у меня есть счет. Я по-
купаю акции, опционы, но не могу 
сказать, что много торговал даже 

в начале года, когда были хоро-
шие возможности. А последние 
несколько месяцев я вообще его 
почти не трогал, только снимал 
прибыль либо немного выходил из 
хеджа. Если вижу возможность, 
стараюсь ею воспользоваться, но 
я не торгую на регулярной осно-
ве. Вижу возможность – работаю, 
не вижу – не работаю. Конечно, я 
гораздо больше торговал, когда 
только начинал работать, посколь-
ку управлял средствами, однако 
потом я стал заниматься другими 
вещами. У меня не самый лучший 
эмоциональный профиль для того, 
чтобы быть трейдером. Нет при-
родного таланта к этому. Вероятно, 
я торговал с плюсом, потому что 
достаточно много знаю.
– Вы встречали идеальных трей­
деров?
– Да, отличным примером может 
служить Майкл Маркус. Пока он 
жил в Нью-Йорке, мы тесно об-
щались и до сих пор иногда встре-
чаемся с ним. Помню ситуацию, 

Самое важное – правильно выйти из позиции,  
поскольку правильно выйти означает выжить на рынке. 
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возникшую, когда я занимался 
аналитикой рынка хлопка. Мы оба 
торговали, я изучил все рынки на-
чиная со Второй Мировой Войны. 
Тогда цены на хлопок, по сути, 
определялись правительством, так 
как эта отрасль поддерживалась 
государственными субсидиями. Я 
пришел к выводу, что рынок дол-
жен пойти вверх, так как спрос был 
достаточно высок. Хлопок тогда 
торговался по 25 центов, максимум 
находился на 10 центов выше. Я 
решил, что этого диапазона впол-
не достаточно, чтобы выиграть. Во 
время беседы за ланчем Майкл 
сказал мне, что хлопок пойдет го-
раздо выше. Мы оба оказались 
правы – цены пошли вверх. Однако 
когда котировки поднялись выше 
30 центов, я решил, что пора от-
крывать короткую позицию. Тогда 
я торговал без хорошей системы, 
рынок двинулся против меня, при-
шлось закрыться. Цены на хлопок 
дошли до $1, то есть в три раза пре-
взошли мой прогноз и историче-
ский максимум. В целом, я оказал-
ся прав, но я проделал тщательный 
экономический анализ, сделал вы-
воды на основе фундаментальных 
факторов, а Майкл сопоставил все 
факторы с точки зрения психоло-
гии и увидел, что один из них до-
минирует. В тот год Китай впервые 
начал покупать сырьевые товары. 
Он увидел, что Китай станет одним 
из крупнейших импортеров хлоп-
ка. Майкл инстинктивно чувствует 
рынки, эта черта сделала его та-
ким хорошим трейдером. У каждо-
го успешного игрока свой конек: у 
кого-то это инстинкт, у кого-то ме-
тодология. Конек Майкла в том, что 
он мог сопоставить сотню факторов 
и выбрать один доминирующий.
– А у Вас нет такого конька?
– У меня нет таких природных дан-
ных, как у Маркуса, и с этой точки 
зрения я не очень хороший трейдер, 
но я понимаю рынки, знаю, что важ-
но, а что неважно, что верно, а что 
нет, поэтому и занимался тем, что 
рассказывал, что нужно сделать, 
чтобы добиться успеха. Но несмо-
тря на то, что я много об этом рас-

сказывал, это не означает, что я сам 
становился лучшим. Я люблю джаз 
и много лет назад даже играл его 
на гитаре. Играл плохо, зато мно-
го читал про него, знал все основ-
ные стили, тенденции, поэтому мог 
научить других азам, натаскать их, 
указать на ошибки. Я мог сделать 
из них хороших джазменов. Но так 
как у меня нет таланта, сам лучше 
играть от этого не буду. То же самое 
и в трейдинге: я умею донести идею, 

могу взять лузера и превратить в 
успешного трейдера или успешного 
трейдера сделать еще более успеш-
ным, он будет торговать гораздо 
лучше, чем я. 
– Думаю, Вы стали учителем для 
многих.
– Да, я встречал немало успешных 
трейдеров, которые говорили, что 
моя книга научила их торговать. И 
стоит отметить, что, в целом, они 
делают это лучше меня. 

Джек Швагер 
Родился в 1948 году в США. 22 года он проработал директором исследова-
тельской группы по фьючерсам для ведущих компаний Уолл-стрит и 10 лет 
руководил торговлей товарными производными. Сейчас является старшим 
портфельным менеджером Fortune’s Market Wizards Funds of Funds, несколь-
ких институциональных хеджевых фондов. Наиболее известен как автор 
книг о биржевой торговле. 
В 1984 вышло в свет его «Полное руководство по фьючерсным рынкам», 
ставшее классическим учебником по фьючерсной торговле, в 1995 году 
– «Технический анализ». В 1989 году впервые был издан его бестселлер 
«Маги рынка», в 1992 году – «Новые маги рынка», в 2001 – «Маги фондового 
рынка». 
Хобби: лыжи, каякинг, бег, чтение. Женат, имеет троих детей.
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– Вы долгосрочный или средне­
срочный инвестор?
– Скорее, первое, так как не торгую 
активно. Я никогда не пытался пред-
сказать рынок на ближайшие пару 
дней, а всегда искал долгосрочные 
тенденции, так мне комфортнее. 
– То есть Вы считаете, что торго­
вый стиль зависит от психологии?
– Да, выбор временного промежут-
ка напрямую связан с психологией. 
Есть люди, которые разрабатыва-
ют методологию на долгосрочную 
перспективу, но не могут сидеть и 
ничего не делать, поэтому срыва-
ются на торговлю. Это неправильно, 
нужно придерживаться своей зоны 
комфорта. Допустим, мне нравится 
выделить идею, посмотреть на гра-

фики, разработать торговый план, 
например, три варианта входа и 
выхода при различных сценариях и 
так далее. Каким бы ни был выбор 
стиля торговли, он должен полно-
стью соответствовать вашему ха-
рактеру. 
– У Вас есть готовый рецепт того, 
как начинающему трейдеру опре­
делить свой психологический 
портрет и комфортный стиль тор­
говли?
– Не думаю, что можно сразу это 
определить. Тут нет единого под-
хода. Это все равно, что угадать лю-
бимое блюдо человека. Вкусы раз-
ные, все зависит от личных качеств. 
Нужно быть супер-психологом, 
чтобы предложить такой подход, 
который сработает. Выступая пе-
ред аудиторией, я всегда говорю, 
что из моей речи они должны вы-

нести хотя бы одну самую важ-
ную мысль: необходимо 

найти торговый подход, 
который полностью 

соответствует ха-

рактеру – это и есть ключ 
к успеху. Никто не знает 
характер человека лучше 
его самого, поэтому я и 
пытаюсь вести каждого к 
стремлению понять себя, 
чтобы система выработа-
лась изнутри. 
– Значит, выиграть с по­
мощью чужой куплен­
ной торговой системы 
невозможно? 
– Сейчас многие исполь-
зуют торговые системы. 

Даже если предположить, что 55% 
из них прибыльны, 95% трейдеров 
проиграли бы, работая с ними. Си-
стема дает сигналы на основе стан-
дартных решений, которые могут 
вам совершенно не подойти, так как 
не будут соответствовать характе-
ру. Нельзя выбирать такие простые 
пути, нужно копаться в себе и ис-
кать индивидуальный подход. 
– Вы написали несколько бестсел­
леров, а сами какие книги читаете?
– Я люблю научно-популярную ли-
тературу. Из книг по рынку могу 
посоветовать произведения Насси-
ма Талеба «Черный лебедь» и «Оду-
раченные случайностью». Иногда 
читаю книги по поведенческим фи-
нансам. Мне интересны произве-
дения, посвященные человеческой 
природе, освещающие, как и поче-
му человек принимает неправиль-
ные решения, почему некоторые 
его поступки нелогичны. Не очень 
люблю книги по техническому ана-
лизу, как правило, они написаны 
очень тяжело. Хотя иногда мне нра-
вится математика, я предпочитаю 
научно-популярные труды, такие 
как «Фрикономика» или «Пово-
ротный момент», в которых описан 
необычный подход к анализу. 
– Когда слушал Ваш рассказ про 
хлопок, в памяти всплыла книга 
«Воспоминания биржевого спеку­
лянта» Лефевра. Как Вы считаете, 
это полезное произведение? 
– Да, ее чаще всего упоминают люди 
в моих интервью. Эта книга стала 
своего рода моделью для «Магов 
рынка», прообразом того, что я пи-
сал. Помню, когда я начал над ними 
работать, то подумал, что нужно 
написать что-то не хуже, что бу-
дут читать долгие годы. Прошло 20 
лет, и вроде еще читают. Мне было 
важно рассказать правду о рынках, 
трейдерах, торговле, причем уни-
версальную правду, которая не ме-

Выступая перед аудиторией, я всегда говорю,  
что из моей речи они должны вынести  
хотя бы одну самую важную мысль: необходимо найти 
торговый подход, который полностью соответствует 
характеру – это и есть ключ к успеху.
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няется. «Воспоминания биржевого 
спекулянта» стали для меня своего 
рода путеводной звездой, поэтому 
я всегда рекомендую это произ-
ведение. В годовщину книги, а ей, 
по-моему, недавно исполнилось 75 
лет, один из издателей, решивший 
ее переиздать, попросил меня со-
чинить для нее пролог. Для этого я 
даже провел некоторые исследова-
ния и встретился с внуком автора. 
– В своих книгах «Маги рынка» и 
«Новые маги рынка» Вы расска­
зывали историю «черепашек» и их 
создателей Уильяма Экхардта и 
Ричарда Денниса. Как выдержали 
кризис эти люди?
– Обычно я не слежу за судьбами 
героев моих интервью. Что касает-
ся Экхардта, хоть я и не видел ре-
зультатов, знаю, что у него все бу-
дет нормально, так как он торгует 
системно, идет за трендом, а этот 
подход оправдал себя в прошлом 
году. Рынки в последнее время не 
благоприятствовали традиционным 
стратегиям, но тем, кто следовал за 
трендом, последние очень помогли. 

– Вы работаете в Fortune Group?
– Да, это, по сути, консалтинговая 
компания, пару лет назад ее ку-
пил британский банк. Она связана 
с хедж-фондами. Мы создаем порт-
фели для институциональных кли-
ентов, хедж-фондов и так далее.
– То есть Вы моделируете порт­
фель, но сами им не управляете?
– Да, я только создаю портфель и 
выбираю управляющего. 
– Какие у Вас увлечения помимо 
торговли?
– Все мои хобби связаны с физи-
ческим трудом. Я люблю индиви-
дуальные виды спорта, командный 
спорт не для меня. Больше всего мне 
нравится кататься на лыжах, бегать, 
сплавляться на каяках, кататься на 
велосипеде. И еще люблю читать. 
– У Вас большая семья?
– У меня трое детей. 
– Кто-нибудь из них пошел по Ва­
шим стопам?
– Есть интересная история на эту 
тему. Мой младший сын всегда был 
очень креативным ребенком, учил-
ся в киношколе. Возможно, если 

бы он получил работу в кинема-
тографе, мог бы многого добиться. 
Однажды я выступал перед боль-
шой аудиторией, что-то читал по 
валютным рынкам, меня слушало 
несколько тысяч человек. Сын в это 
время ходил в школу в том же горо-
де, я позвал его вместе с дочерью и 
супругой на конференцию. Как по-
том рассказывала жена, в ходе моей 
презентации сын повернулся к ней 
и сказал: «Я буду трейдером». Я не 
пытался на него как-то повлиять, 
убедить или отговорить, но полу-
чилось так, что он закончил кинош-
колу, потом поступил в совершенно 
другой университет и там получил 
степень, связанную с финанса-
ми. Сейчас сын торгует в одной из 
крупных брокерских компаний. 
– Ему помогает Ваша фамилия?
– Не знаю, но думаю, что, в любом 
случае, не мешает. Однако он про-
бивается сам, я нигде не продви-
гаю его. 
– А супруга никогда не интересова­
лась торговлей?
– Нет, никогда.
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Беседовала: �Любовь Царева

Роман (фамилию просил не указывать) известен в сети под ником Ветеран Wall 
Street. Такое прозвище неслучайно: уже 15 лет он работает на площадках NYSE, 
NASDAQ, CME, CBOE. За это время трейдер пришел к простому выводу: хочешь 
успешно торговать – постоянно работай над собой.

Ветеран Wall Street: 
«Трейдинг побудил  
к поиску духовности»
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– Роман, каков Ваш лучший фи-
нансовый результат? Судя по 
нику, Вам есть чем похвастаться.
– Дело в том, что работа профес-
сионального трейдера компании 
отлична от задач доверительно-
го управляющего. В последнем 
случае легко подсчитать процент 
прибыли за год. Я торговал без 
ограничения капитала, и моя при-
быль от рабочего объема с исполь-
зованием больших плеч давала 
результат несопоставимо более 
высокий по сравнению со стандар-
тными цифрами. Величина дохода 
в процентах достигала трех-четы-
рехзначных величин. Когда я уп-
равлял капиталом клиентов, вы-
ходило иногда более 100% за год.
– Почему решили заняться тор-
говлей на бирже?
– Решение явилось следствием 
моей тяги к финансовой сфере. 
Еще в студенческие годы мне как-
то попался «Wall Street Journal». 
Непонятные значки, цифры и так 
далее вызвали у меня сильный 
интерес. Но на этом тогда все и 
закончилось, поскольку в 1980 
году в СССР понятие «финансо-
вые рынки» ассоциировалось с 
чем-то буржуазным, оторванным 
от реальности. Перед иммигра-
цией я работал в должности на-
чальника отдела факторинга в 
одном из региональных банков. 
Оказавшись в Нью-Йорке, сразу 
приступил к тому, чему учился 
– к инженерной работе. Но как-
то случайно в разговоре соседка 
сказала, что работает сток-бро-
кером, и в ответ на мои расспро-
сы дала пару советов, как можно 
и мне стать таковым. Кроме того, 
она сообщила о прелестях по-
добной профессии, вернее, о по-
тенциальном заработке, который 
значительно превышает зарпла-
ту инженера. В итоге я решил 
рискнуть. Для начала сдал все 
необходимые экзамены для по-
лучения лицензий и проработал 
3 года в качестве сток-брокера. 
Но мне быстро надоело «толкать» 
акции клиентам, гораздо больше 
нравилась аналитика, которая 

позволяла оценивать вероятнос-
ти движения бумаг в ту или иную 
сторону. Я убеждал своих клиен-
тов покупать те акции, которые 
считал торгуемыми и принося-
щими прибыль в краткосрочной 
перспективе, от нескольких дней 
до пары недель, так и начал ка-
рьеру трейдера еще будучи сток-
брокером. Я просиживал по 12-16 
часов у терминала Bloomberg, 
просматривая огромный объем 
аналитики от крупных и извес-
тных компаний, а также изучал 
основы технического анализа. 
Наконец, когда почувствовал, что 
могу торговать не для клиентов, а 
на себя, устроился в профессио-
нальную компанию, которая спе-
циализировалась на трейдинге и 
управлении капиталом.
– Чем торговали первое время?
– Сначала имел дело только с аме-
риканскими акциями, главным 
образом, на NASDAQ. Потом ос-
новные усилия многие годы были 
направлены на торговлю опциона-
ми, а затем в сферу интересов так-
же вошли фьючерсы и FOREX. 
– Как примерно в процентном от-
ношении распределен Ваш капи-
тал между акциями, инструмента-
ми срочного рынка и валютами?

– У меня нет строгого деления, ал-
локация капитала динамическая и 
зависит от риск-прибыль профиля 
и других факторов.
– Какова сейчас прибыльность 
Ваших сделок, можно ли ее сопос-
тавлять с доходами скальперов?
– Я не скальпер, хотя помню «жар-
кое» время, когда акции двигались 
по $10 в день. Тогда и скальп за 
несколько минут приносил хоро-
шие деньги. Были ситуации, когда 
я приходил в офис, делал скальп-

трейд и через 5 минут получал к 
счету плюс 10%. И это без плеча! У 
профессионального трейдера, ра-
ботающего на компанию, задача не 
проценты, а абсолютная прибыль, 
поскольку капитал неограничен. 
Кроме того, прибыльность по ак-
циям отличается от соответству-
ющего показателя валютного или 
фьючерсного портфеля. Не забе-
гая далеко в прошлое, я выложил 
результативность своих сделок на 
блоге. Там также есть все трейды 
в момент совершения сделок.
h t t p : / / o s m a r 9 2 . l i v e j o u r n a l .
com/87039.html
Например, вот некоторые резуль-
таты за 2 месяца. По фьючерсным 
товарным сделкам без учета пле-
ча (плечо от 8 до 20):
медь – 35,4%; 
нефть – 27-30%;
арбитраж – 4,72%.
На валютном рынке:
1739 пипсов (плечо 100) = 870%.
Для меня результат 30% в год 
считается посредственным, бо-
лее 50%– хорошим, более 100% – 
супер!
– Вспомните какую-нибудь са-
мую яркую сделку?
– Это сделка с опционами OEX, 
которые за 40 минут выросли на 

900%. Примерно в конце 90-х на 
рынке была высокая волатиль-
ность. Обычно последние 40 минут 
торговой сессии сопровождались 
большими движениями. В то время 
я активно торговал опционами OEX 
(S&P100). В результате анализа и 
благодаря интуиции мне удалось 
поймать точку разворота рынка. 
Все произошло в день экспирации 
опционов, когда они уже не имеют 
временной стоимости. Подобное 
означает, что движение происхо-

Я не скальпер, хотя помню «жаркое» время, когда акции 
двигались по $10 в день. Тогда и скальп за несколько минут 
приносил хорошие деньги. Были ситуации, когда я приходил 
в офис, делал скальп-трейд и через 5 минут получал к 
счету плюс 10%. И это без плеча! У профессионального 
трейдера, работающего на компанию, задача не проценты, 
а абсолютная прибыль.
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100% дельтой (то есть один пункт 
движения индекса моментально 
приводил к изменению премии 
опциона на один пункт). Стои-
мость моих опционов составляла 
$0,5, но рынок двинулся так силь-
но, что я продал их примерно по 
$5. Три тысячи долларов превра-
тились в $30 000.
– Был ли у Вас учитель, который 
раскрыл секреты торговли?
– Учителей не было, я много ра-
ботал самостоятельно, докапы-
вался до различных факторов, 
влияющих на цены, изучал много 
литературы. Шишки, безусловно, 
набивал, но умел быстро анали-
зировать неудачи и делать из них 
выводы.
– Какие книги посоветовали бы 

начинающим трейдерам?
– Советую всегда начинать с 
классического технического 
анализа, не дурманить голову 
продвинутыми алгоритмами и 
механическими торговыми си-
стемами. Всему свое время. Не 
стоит также забывать о фунда-
ментальном аспекте торговли, 
чтобы понимать основные дви-
жущие силы, оказывающие вли-
яние на поведение цены актива. 
Научиться торговать по книгам? 
Теорию выучить можно, но что-
бы стать профессионалом, а зна-
чит зарабатывать, необходимы 
реальные торги. Из книги можно 
узнать, как управлять автомо-
билем, выучить правила дорож-
ного движения, но без реальной 
практики никогда не научишься 
хорошо водить машину.
– Были ли серьезные неудачи?
– Неудачные сделки есть у всех, а 
провалы являются частью бизне-
са трейдинга. Неважно, что слу-
чаются потери, важно, как ты вы-
ходишь из негативной ситуации и 
насколько психологически готов 
к новым. Как говорится в одной 
японской поговорке: «Семь раз 
упади и восемь раз встань!». Са-
мый страшный момент в трейдин-
ге не неудачная сделка, а полоса 
неудач «bad streak», из которой 
сложно выходить психологически. 

Психология, в моем понимании, 
составляет 70% успеха.
– С чем, на Ваш взгляд, связаны 
основные ошибки большинства 
трейдеров?
– Прежде всего, это недооценка 
сложности трейдинга, недоста-
точная психологическая и про-
фессиональная подготовка. Не-
обходимо осознавать и понимать 
существующие психологические 
нагрузки, что помогает готовить 
себя морально к таким ситуа-
циям, изначально перепрограм-
мировать свои эмоциональные 
отклики на то или иное неблаго-
приятное событие. Существуют 
определенные методы психологи-
ческого тренинга.
– Вы имеете дело с самыми раз-
ными финансовыми инструмен-
тами. Можно ли выделить специ-
фику каждого рынка или везде 
принципы примерно одинаковы?
– Каждый рынок имеет свою спе-
цифику, но при этом не изменя-
ются основные технические со-
ставляющие, по которым можно 
судить о спросе и предложении, 
которые, в свою очередь, оказы-
вают влияние на динамику цены 
актива.
– Насколько Вам интересны де-
ривативы?
– Я активно работаю на срочном 
рынке, торгую фьючерсами, опци-
онами. Легких рынков не бывает, а 
рынок производных маржиналь-
ный, поэтому не прощает ошибок. 
Соответственно, требуется высо-
кий профессионализм.
– Какими фьючерсами Вы чаще 
всего торгуете?
– S&P500, нефть, медь, разные 
арбитражи.
– Каков Ваш стиль торговли: 
среднесрочный, интрадэй или 
смешанный?
– У меня собственный стиль, кото-
рый варьируется в зависимости от 
ситуации. Позицию могу удержи-
вать от нескольких минут до не-
скольких дней, но не более недели. 
Мой конек – это классический тех-
нический анализ без всяких fancy 
индикаторов. Многие пытаются 
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изобрести или разработать индика-
тор, используя сложную математи-
ку. А успех лежит совсем близко, и 
не в сложности, а в простоте. 
– Какие индикаторы используете? 
Менялся ли с годами их набор?
– Я перепробовал много разных 
индикаторов за время своей тор-
говой деятельности, но оставил 
только пару основных. Прежде 
всего, речь идет об RSI, ROC, 
MA14. Многие не осознают, что 
индикатор – это формула по цене. 
Если вы хорошо читаете техни-
ческие, неценовые паттерны, то 
вам, в принципе, индикаторы не 
нужны. Я их просто держу как 
подтверждение в случае экстре-
мальных движений.
– Все-таки, Ваши торговые ре-
шения основаны, прежде всего, 
на данных теханализа, или фун-
даментальный анализ не менее 
важен?
– В основном, я использую техни-
ческий анализ, хотя фундамен-
тальный, безусловно, помогает в 
определении позиционирования в 
долгосрочной перспективе. Безу-
словно, я могу занимать позиции 
противоположные фундаменталь-
ным представлениям о движении 
цены, если технические данные 
говорят мне об обратном.
– В какой момент поняли, что на-
щупали правильный путь в тор-
говле?
– Примерно лет через пять прихо-
дит понимание трейдинга, ведь он 
более сложный, чем многие себе 
это представляют. Для большин-
ства начинающих относительная 
легкость некоторых положитель-
ных сделок фиксирует в мозгу 
иллюзию простоты заработка на 
рынках. Они не понимают, что по-
мимо солнышка бывает и дождь, а 
они не готовы к ливням и ураганам, 
которые встречаются на рынках. 
Как я уже говорил, начинающий 
трейдер должен изучить данное 
занятие и понять, что трейдинг – 
это не только нажимать на кнопки 
«купить» и «продать», это на 70% 
борьба с самим собой, со своими 
эмоциями. Можно теоретически 

знать все системы, сигналы и тех-
нический анализ в целом, но быть 
при этом психологически неподго-
товленным, что зачастую приво-
дит к отрицательному результату. 
Необходимо быть во всеоружии 
как теоретически, так и психоло-
гически. Опыт и интуиция при-
ходят с годами, этому не научить. 
Риск-менеджмент и дисциплина 
должны стать «второй натурой», 
иначе провал обеспечен. Напри-
мер, многие, руководствуясь обо-
стренным чувством собственного 
достоинства, не могут позволить 
себе закрыть отрицательную 
сделку с малой потерей, надеясь, 
что она вернется в плюс, но в кон-
це концов это приводит к фиаско. 
Малая потеря становится боль-
шой. Хотя есть простая мудрость: 

«Рынок не закрывается завтра, 
инструмент не прекращает свое 
существование. Закрой сделку, 
сбрось психологический груз, пе-
реоцени ситуацию заново и тогда 
можешь снова зайти в нужном ме-
сте и в нужный час».
– Насколько сейчас для Вас трей-
динг эмоционален?
– Трейдинг всегда был, есть и бу-
дет эмоциональным процессом. 
С опытом приходит умение быть 
emotionally detached. Овладеваешь 
принципами контроля своих эмо-

ций, знаешь, как нужно себя вести 
в той или иной ситуации. Я шел 
путем самопознания. Сейчас есть 
много книг по психологии трей-
динга. Когда я начинал торговать, 
приходилось выискивать не только 
психологическую, но и духовную 
литературу, которая помогала мне 
смотреть на некоторые вещи фило-
софски. Вот пример контроля эмо-
ций: вы знаете, как надо поступать 
в конкретный момент времени и 
хладнокровно выполняете это, а не 
делаете то, чего даже не осознае-
те, поддаваясь панике. Для такого 
подхода необходимо моделировать 
для себя ситуацию и заранее пере-
программировать свои действия. 
Еще один пример контроля: вашу 
машину заносит на большой ско-
рости, вы четко знаете, как посту-

пать в такой ситуации, а не бросае-
те руль в ужасе.
– Раскройте секрет, как прорабо-
тать на рынке 15 лет и не измо-
тать свои нервы?
– Трудно, поэтому нужно готовить 
себя психологически, что являет-
ся постоянным процессом само-
усовершенствования и работы над 
собой. Если растет профессиона-
лизм, то растет и психологическая 
устойчивость.
– Последний год оказался непро-
стым. Каково Ваше видение си-

Трейдинг всегда был, есть и будет эмоциональным 
процессом. С опытом приходит умение быть emotionally 
detached. Овладеваешь принципами контроля своих 
эмоций, знаешь, как нужно себя вести в той или иной 
ситуации. Я шел путем самопознания. Сейчас есть много 
книг по психологии трейдинга. Когда я начинал торговать, 
приходилось выискивать не только психологическую,  
но и духовную литературу, которая помогала мне смотреть 
на некоторые вещи философски.

Примерно лет через пять приходит понимание трейдинга, 
ведь он более сложный, чем многие себе это представляют. 
Для большинства начинающих относительная легкость 
некоторых положительных сделок фиксирует в мозгу 
иллюзию простоты заработка на рынках. Они не понимают, 
что помимо солнышка бывает и дождь, а они не готовы к 
ливням и ураганам, которые встречаются на рынках.
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туации. Вы настроены по-бычьи 
или по-медвежьи до конца теку-
щего года?
– На рынках сейчас ситуация не-
однозначная, поэтому сказать, 
как я настроен, не смогу. Есть 
много переменных величин, кото-
рые способны изменить направ-
ленность рынков в любой день. 
Тем не менее, выскажу главное. 
Динамика падения рынков акций 
замедлилась, как и динамика мно-

гих экономических показателей. 
Рынки пытаются нащупать дно, 
поскольку цены приходят к низ-
ким историческим уровням. Мы, 
скорее всего, будем находиться 
в определенном ценовом кори-
доре, который станет отражать 
наверху оптимистические фун-
даментальные оценки и песси-
мистические внизу. Мои расчеты 
показывают, что индекс S&P500 
будет двигаться в коридоре 666-
999 пунктов, поэтому, если рын-
ки будут расти и опережать себя 
технически, я буду настроен по-
медвежьи, а если будут необосно-
ванно падать вниз, то настроение 
станет бычьим. В настоящий мо-
мент я считаю, что мы отскочили 
слишком рано и быстро, поэтому 
у меня есть некоторые негатив-
ные ожидания.
– Каковы Ваши прогнозы по па-
рам евро/доллар и доллар/рубль 
до конца года? За последнее вре-
мя в России многие переложи-
лись в доллары.
– Мне удалось спрогнозировать 
ослабление рубля, но сейчас си-
туация не из простых, да и рубль 
легко контролируется ЦБ РФ. Но 
думаю, что до конца года ниже 30 

рублей за доллар он не укрепит-
ся, но и выше 40 не ожидаю. Судь-
ба евро/доллара в руках господи-
на Трише, а с технической точки 
зрения ситуация в этой паре в 
последнее время изменилась в 
пользу евро. Однако я не настро-
ен сейчас на укрепление европей-
ской валюты. Ожидаю к 2016 году 
движение поближе к паритету 
этих денежных единиц. Не ис-
ключено, что до конца года евро/

доллар может остаться в диапа-
зоне $1,23–1,44. Хотя во второй 
его половине возможно мощное 
движение по евро, судя по долгой 
консолидационной картине.
– Продолжится ли, на Ваш взгляд, 
восходящее движение нефти?
– С фундаментальной точки зре-
ния, не думаю, что нефть должна 
стоить более $70–75 за баррель, а 
технически в настоящий момент 
моя цель в $60 достигнута, поэто-
му я пока ожидаю некоторую кор-
рекцию. Хотя в этом активе могу 
быть и не прав, даже несмотря на 
то, что дно по нефти и движение к 
$60 за баррель предсказал.
– Тяжело ли лично Вам дался 
период с сентября по конец про-
шлого года?

– Почему тяжело? Наибольший 
доход я делаю на коротких пози-
циях. Когда рынки падают, растет 
волатильность, и это для меня луч-
шее время. Я не люблю ползучие 
рынки.
– Есть ли какие-либо личные 
правила торговли, которые Вы не 
нарушаете?
– Никогда не нарушаю stop-loss 
дисциплину, никогда не надеюсь, 
что убыток превратится в при-

быль. Обычно, когда вхожу в сдел-
ку, понимаю, что если она сразу не 
сработает, то вряд ли позже это 
произойдет, поэтому ликвидирую 
плохую позицию без всяких оправ-
дывающих факторов.
– Изменил ли Вас рынок?
– Рынок научил меня относиться 
ко многим неудачам по-философ-
ски. Стрессовая работа трейдера 
подтолкнула к поиску душевно-
го равновесия. Я перечитывал 
много литературы. Особенно на 
меня повлиял Дипак Чопра [1], 
а также Друнвало Мелхизедек 
[2] и его техники. В основном, чи-
таю ту литературу, которая по-
могает раскрывать себя духовно 
и служит подспорьем в поисках 
истины. Музыка также помогает 

Мой конек – это классиче-
ский технический анализ 
без всяких fancy индика-
торов. Многие пытаются 
изобрести или разработать 
индикатор, используя слож-
ную математику. А успех 
лежит совсем близко, и не 
в сложности, а в простоте.
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и вдохновляет, когда нужен пси-
хологический заряд моему орга-
низму. Люблю как классические, 
так и современные произведения.
– Вас еще можно удивить?
– Меня никогда не перестанет 
удивлять глупость толпы.
– Вы часто плывете против тече-
ния, как на рынке, так и в жизни?
– Смотря что считать течением. 
Если это глупость толпы, то да, если 
течение обоснованно, то нет.

Я не стараюсь плыть против те-
чения. Жизнь одна, нет возмож-
ности снова зайти в трейд, как на 
рынках.
– Есть ли занятия, которые увле-
кали бы Вас так же сильно, как 
и торговля?
– Меня увлекает глубинная анали-
тика, связывающая, казалось бы, 
абсолютно разные элементы, кото-
рые влияют на исход того или иного 
события. Аналитика рынков может 
быть проведена и с астрологичес-
ких позиций. Иногда я черпаю неко-
торые данные из разных областей 
жизни и природных проявлений. 
Было бы больше свободного време-
ни, занялся бы поиском внешних 
независимых факторов, влияющих 
на развитие финансовых рынков.

– Есть ли свой верный способ 
снять напряжение после неудач-
ного торгового дня?
– Для меня нет ничего лучше для 
снятия стресса, чем спорт. Когда 
тело нагружается физически, мозг 
освобождается от негативной эмо-
циональной нагрузки, полученной 
во время трейдинга. Я люблю фут-
бол. В Нью-Йорке после стрессо-
вых дней мог на выходных играть 
по 4 часа без остановки. Професси-

онально играю в настольный тен-
нис, как минимум, раз в неделю.
– Как еще любите проводить сво-
бодное время?
– Могу валяться и ничего не де-
лать, читать излюбленную эзоте-
рику и духовную литературу.
– Увлечение анализом изменило 
отношения с людьми? Можно ли 
сказать, что Вы хороший психолог?
– У меня всегда был аналитичес-
кий склад ума. Иногда аналитичес-
кий взгляд не позволяет восприни-
мать голословные мнения людей, 
что, в свою очередь, может влиять 
на отношения с ними. Думаю, что я 
неплохой психолог, хотя это субъ-
ективное мнение.
– Изменила ли торговля Ваше от-
ношение к любым неудачам?

– Трейдинг оказал огромное вли-
яние на мои представления о 
жизни, хотя я начал торговать 
уже будучи сформировавшейся 
личностью. Отрицательные сдел-
ки в равной мере, как и положи-
тельные, являются частью бизне-
са. С опытом приходит понимание 
и психологическая закалка. Вол-
нение и тревога присущи всем, а 
то, как вы справляетесь с ними, 
и отличает профессионала от но-

вичка. К неудачам отношусь, как 
Скарлет О’Хара из «Унесенные 
ветром» – «tomorrow is another 
day». Завтра другой день, и все 
может быть по-другому.

Ссылки:
1. Дипак Чопра – американский эн-
докринолог, родившийся в Индии. 
Глубоко привержен многовековой 
традиции индийской медицины – 
Аюрведы, использующей врачую-
щую силу разума. В своих книгах он 
объединяет восточную и западную 
философии медицины и указывает 
путь к идеальному здоровью, к гар-
монии разума, тела и духа.
2. Друнвало Мелхизедек посвя-
тил почти 40 лет жизни изучению 
чистого сознания и человеческого 
потенциала. Например, в книге 
«Живи в сердце» предлагаются 
особые техники, с помощью ко-
торых человек может попасть в 
Священное Пространство сердца, 
все глубже познавая собственный 
потенциал как источник всякого 
творчества.

С опытом приходит понима-
ние и психологическая за-
калка. Волнение и тревога 
присущи всем, а то, как вы 
справляетесь с ними, и от-
личает профессионала от 
новичка. К неудачам отно-
шусь, как Скарлет О’Хара 
из «Унесенные ветром» – 
«tomorrow is another day». 
Завтра другой день, и все 
может быть по-другому.
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Торговля –  
наше доходное хобби
Беседовала: Виктория Дьякова, фото Екатерины Кухоцкой

Победитель в номинации «лучший робот-трейдер» в ЛЧИ 2008 robot_gambler – 
результат общих усилий финансового консультанта и программиста. За время 
конкурса он увеличил сумму в 54 тысячи рублей на 583%. Авторы системы 
Петр Минин и Дмитрий Семенов создали ее в свободное от работы время. 
Следующая цель роботрейдеров – добиться результатов robot_kipa, орудую-
щего крупными лотами.
– Насколько я понимаю, трейдинг 
для Вас – это, скорее, увлечение, 
а не основная работа?
Петр Минин: Начиналось все имен-
но так, но потом торговля стала 
приносить стабильную и ощутимую 
прибыль. Теперь это уже доходное 
хобби. Вместе с тем у каждого из 
нас есть работа, которая занимает 
серьезное место в жизни.
Дмитрий Семенов: Времени этому 
уделяем, как хобби, зато прибыли 

это приносит больше, чем основ-
ная работа. 
– С чего началась Ваша торговля 
на рынке?
Д.С.: Чуть более года назад у нас 
появилась идея создать робота. До 
этого я ни разу не пробовал свои 
силы ни на фондовом, ни на сроч-
ном рынке.
П.М.: У меня был небольшой 
опыт торговли акциями на 
ММВБ, хотя, безусловно, 

это несопоставимо с тем, что мы 
сейчас делаем на FORTS и по объ-
емам, и по результатам. 

В 2007 году мы с Димой в качес-
тве привлеченных консультантов 
работали над проектом в сфере 
мобильных билетов. Именно тог-

да мы поняли, что можем 
эффективно сотрудни-

чать вместе, и решили 
сделать собственный 
бизнес-проект, не тре-
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бующий серьезных финансовых 
вложений. В результате возникла 
идея торговли на FORTS.
– Какие варианты еще прораба-
тывали? Как именно «натолкну-
лись» на эту идею? 
Д.С.: Вариантов было немного, 
все так или иначе связаны с ис-
пользованием IT-технологий для 
зарабатывания денег. В настоя-
щий момент торговый робот– это 
единственная идея, приносящая 
прибыль. Есть еще одна, возник-
шая чуть позже и не связанная с 
финансовыми рынками. Мы над 
ней сейчас работаем. Надеемся, 
что она будет столь же эффек-
тивной. 
П.М.: Что касается первоначаль-
ного выбора написания робота, во 
многом к этому нас подтолкнули 
результаты предыдущих конкур-
сов ЛЧИ. Мы пришли к выводу, 
что обладаем достаточными зна-
ниями, чтобы попробовать себя в 
этой области. Хотя, конечно, на тот 
момент серьезно не задумывались 
о собственном участии в конкурсе.
– То есть Вы сразу стали торго-
вать на срочном рынке, а на споте 
не работали?
Д.С.: Да, мы начали с деривативов.
– Петр, Вы упомянули о торговле 
акциями на ММВБ. Каковы были 
результаты?
П.М.: Я пробовал свои силы на бир-
же в 2004–2005 годах, то есть уже 
достаточно давно. Я не получил 
тогда прибыли, хотя и больших 
убытков тоже не было. Меньше 
чем через год после прихода поки-
нул рынок.
– Вы в тот период решили забыть 
про торговлю ценными бумагами?
П.М.: Нет, я решил, что нужно вер-
нуться позже, когда созрею, с дру-
гим подходом к трейдингу. Думаю, 
тот опыт способствовал тому, что 
на FORTS мы всего за 3 месяца 
разработали прибыльную страте-
гию и не понесли убытков при ее 
реализации и тестировании. Поя-
вилась осторожность, которая ста-
ла одной из основ успеха. 
– Как появилась идея вернуться 
на рынок?

П.М.: Она возникла в декабре 2007 
года. Нам хотелось объединить 
знания Димы в области програм-
мирования и мои познания в об-
ласти экономики, а также имев-
шийся опыт в торговле. Так воз-
никла идея торгового робота. 
Стали об этом думать, появилась 
торговая стратегия, открыли счет, 
реализовали все это технически. 
Потом начали тестировать, и пер-
воначальная стратегия, которая 
оказалась убыточной, постепен-
но трансформировалась в новую 
– прибыльную.
– Значит, Вы открыли счет под 
идею?
П.М.: Да, мы вручную не соверши-
ли практически ни одной сделки.
– Вообще ни разу?
Д.С. Не совсем. Спустя несколь-
ко месяцев после запуска робота 
я решил попробовать собствен-
ные силы. За один вечер зарабо-
тал некоторую прибыль, но на сле-
дующий день «спустил» все, что 
заработал, и на этом моя торгов-
ля руками закончилась. Осталось 
осознание того, что не стоит за-
ниматься торговлей без серьезной 
системы.
– Без торгового опыта не напи-
сать прибыльный алгоритм. От-
куда взялась его идея?
П.М.: У меня была хорошая тео
ретическая подготовка, я начи-
нал в отделе контроля за рис-
ками операций с деривативами 
крупного банка во Франкфурте, 
долгое время работал аналити-
ком в ИК «АВК», много време-
ни посвятил изучению принци-
пов фундаментального анализа, 
оценке эмитентов, но торговый 
опыт у меня был минимальный. 
Наверное, главное – это желание 
использовать имеющиеся зна-
ния, чтобы на них зарабатывать. 
А прибыльный алгоритм возник 
не с самого начала, это своего 
рода эволюция, когда все неудач-
ные идеи отсекаются, а удачные 
накапливаются.
– Как долго продолжался процесс 
написания, тестирования и под-
гонки робота?

Д.С.: В декабре 2007 года возникла 
идея. К весне 2008 года она созрела, 
в марте открыли торговый счет на 
сумму 40 тыс. рублей. Разработка 
достаточно простой технической 
реализации заняла месяц. Первую 
сделку совершили в апреле 2008 
года. К концу июня на счете было 
около 30 тыс. рублей и стратегия, 
которая стабильно торгует в плюс. 
С тех пор она постоянно дорабаты-
вается и улучшается.
– Откуда такое необычное назва-
ние – robot_gambler?
Д.С.: Это вопрос, который мы долго 
обсуждали.
П.М.: Перебирали разные ники. 
Д.С.: Я выступал за прекрасное 
женское имя, например Глаша, 
Глафира, чтобы оно было личное, 
милое, без пафоса.
П.М.: Также помню вариант робот-
хобот. А gambler – ассоциация с 
игрой. В нем есть азарт, кураж. 
– Все-таки, почему Вы решили 
воплотить вашу идею в жизнь 
вдвоем?
П.М.: Ее трудно реализовать, не 
имея опыта программирования и 
специального образования. Скаль-
перского робота сложно разрабо-
тать еще и потому, что имеющиеся 
программы, на мой взгляд, не под-
ходят для этого. Они хороши для 
торговли, когда позиция держится 
определенное время и совершает-
ся несколько сделок в день. Необ-
ходимыми знаниями программис-
та обладает Дима, так что у нас 
получилось достаточно эффектив-
но выработать совместную стра-
тегию. Мы экспериментировали, 
отбрасывали убыточные вариан-
ты, и постепенный процесс эволю-
ции привел к созданию прибыль-
ной модели. В какой-то момент у 
нас возникло две принципиально 
разных стратегии, каждая по от-
дельности зарабатывала поло-
жительную маржу, но не окупала 
брокерскую комиссию. Когда мы 
их объединили, получился робот, 
который приносил неплохую чис-
тую прибыль.
– Ваш робот работает напрямую 
через шлюз? 
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Д.С.: У нас довольно стандарт-
ное решение с точки зрения тех-
нической реализации. Отбросив 
некоторое количество вариан-
тов, мы остановились на терми-
нале Quik, с которым интегриру-
ется софт, разработанный нами. 
Ядро системы реализовано в базе 
данных Oracle. Туда экспортиру-
ется биржевой поток, информа-
ция сохраняется, там же реали-
зуется бизнес-логика системы, а 
на выходе мы получаем сигналы 
на покупку или продажу. Заяв-
ки автоматически выставляются 
в терминал. Источников данных 
для реализации стратегии может 
быть достаточно много. Это ин-
формация из Quik, из терминалов 
зарубежных брокеров. 
– Как Вы добиваетесь беспере-
бойной работы торгового авто
мата?
Д.С.: Бесперебойность – слож-
но реализуемая задача для всех 
систем. Наш проект непромыш-
ленного уровня, поэтому мы ис-
пользуем решения, которые со-
четают в себе приемлемую стои-
мость и нужный эффект. Прежде 
всего, речь идет о дублировании 
каналов связи с провайдерами и 
брокеры. Это основные момен-
ты, в которых может произой-
ти сбой. Кроме того, происходит 
постоянная отладка системы, ее 
тестирование. Немало внимания 
уделяется безопасности, как се-
тевой, так и на уровне приложе-
ния. Кроме того, мы применяем 
резервное копирование, чтобы 
избежать возможных продолжи-
тельных простоев.
– Значит, Вы работаете с двумя 
брокерами?
Д.С.: Да, один основной, а другой, 
так сказать, back-up. Помимо ин-
тересного тарифа наш основной 
брокер предоставил отдельную 
инфраструктуру для клиентов, 
реализующих роботов, что поз-
воляет нам работать эффектив-
нее. А наличие двух счетов всегда 
дает возможность перейти на ре-
зервный канал в случае непред-
виденных проблем.

– Значит, Дмитрий отвечает за 
техподдержку, а Вы, Петр, за тор-
говый алгоритм?
П.М.: Я был автором идеи заняться 
торговым роботом. Дима был авто-
ром технической реализации.
– А кто автор торговой стратегии?
Д.С.: Основной идеолог – Петр.
– В ЛЧИ участвовал Ваш первый 
робот?
П.М.: Наша дебютная сделка была 
проведена в апреле 2008-го, к -
июлю у нас появилась работаю-
щая прибыльная стратегия, а идея 
участвовать в конкурсе созрела 
к августу. Что интересно, мы оба 
были за границей в момент нача-
ла конкурса и могли только изред-
ка контролировать работу робо-
та с помощью удаленного доступа. 
Это было интересно, появился ка-
кой-то драйв.
Д.С.: А что касается вопроса, пер-
вый это был робот или нет, то с точ-
ки зрения стратегии, которую он 
реализует, изменения были кар-
динальными. Техническая же реа-
лизация, в свою очередь, эволюци-
онировала плавно.
– Вы часто вносите какие-либо 
изменения в алгоритм?
Д.С.: Значительные изменения 
вносим примерно раз в два месяца, 
по мере их созревания, так что ка-
кого-то строгого плана нет. Но ба-
зовая идея как работала, так и ра-
ботает.
– В каком случае происходит до-
работка? Когда падает прибыль-
ность?
Д.С.: Необязательно, ведь мы пос-
тоянно работаем над повышени-
ем доходности. Сначала тестиру-
ем идеи, и далеко не все из них 
оказываются удачными, но хо-
рошие варианты накапливают-
ся и реализуются в работающей 
системе.

Кроме того, стратегия совер-
шенствуется в техническом пла-
не. Наш опыт свидетельствует о 
том, что для скальперского робота 
важна каждая сотая доля секунды. 
Соответственно, применяются все 
возможные оптимизации техни-
ческой части.

Петр Минин
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и менеджмента. В 2006 
году защитил кандидатскую 
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Dresdner Kleinwort Wasserstein  
во Франкфурте-на-Майне.  
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– У Вашего робота были серьез-
ные сбои?
Д.С.: Наибольшие убытки нам 
приносили сбои провайдеров и 
брокеров. Однако на текущий мо-
мент эти проблемы практически 
решены за счет дублирования. 
Бывали локальные сбои, когда 
мы набирали позицию, превы-
шающую запланированную, но 
они не приводили к серьезным по
терям. 
П.М.: Это не такой драматичес-
кий сбой, какой был у robot_spb 
(смеется) в ходе ЛЧИ. Мы консер-
вативно подходим ко всем изме-
нениям и, если что-то вносим, то 

особенно внимательно следим не-
которое время, как робот торгует 
после этого. Мы не оставляем сис-
тему без присмотра, пока не уве-
рены, что в наше отсутствие она не 
уйдет в разнос.
Д.С.: Один из брокеров использу-
ется, в основном, для тестирования 
новых идей, а второй – непосредс-
твенно для «боевого» трейдинга.
– Кто из Вас предложил участво-
вать в ЛЧИ?
Д.С.: Это идея Петра. 
П.М.: Было желание посоревно-
ваться. Мы посмотрели на ре-
зультаты ЛЧИ 2007 и поняли, 
что можем выступать на уровне, 
близком к топ-10. Правда, тогда 
еще никто не знал, что есть eva. 
Когда принимали решение, сто-
ит ли участвовать в конкурсе, 
никаких особых доводов «за» не 
нашли, кроме возможности раз-
влечься.
– Это было для Вас как спортив-
ное соревнование?
П.М.: Да, весело и интересно. Мы 
каждый день следили за резуль-
татами.
Д.С.: Во время ЛЧИ я больше сле-
дил за местом в конкурсе, чем за 
ростом счета. 

П.М.: Особенно, когда мы вышли на 
первое место среди роботов.
– Да, результат прекрасный.
П.М.: На самом деле, результат 
скромный.
Д.С.: Мы не склонны его переоце-
нивать, тут есть и доля везения. 
Просто, мне кажется, роботы вы-
ступили в этом году довольно 
слабо. 
П.М.: Не согласен. Я уверен, тот 
факт, что среди миллионеров вы-
играл robot_kipa, можно считать 
большим достижением. На мой 
взгляд, это гораздо более серьез-
ная победа, чем у нас. Она означа-
ет, что можно строить успешные 

торговые стратегии с действи-
тельно крупными суммами. 
– Изменилась ли эффектив-
ность работы Вашей системы 
до и после участия в конкурсе?
Д.С.: Она растет. По сравнению с 
тем, что было на момент прове-
дения конкурса, доходность уве-
личилась примерно в два раза. 
Отчасти, конечно, изменения свя-
заны с рыночной ситуацией.
– Отразился ли кризис на Вашей 
торговле?
П.М.: Безусловно, в какой-то мо-
мент было серьезное падение лик-
видности, так что во время кон-
курса в некоторые дни торговля не 
шла, и это было основным негатив-
ным моментом.
Д.С.: На нашем роботе сказывается 
не столько динамика рынка, сколь-
ко его активность.
– Низкая ликвидность мешала 
больше, чем высокая волатиль-
ность? А «планки»?
Д.С.: Чем выше ликвидность и во-
латильность, тем роботу лучше 
торговать. «Планки» немного пор-
тили жизнь, но гораздо больше 
раздражали остановки торгов.
– Судя по Вашему графику доход-
ности, во время конкурса у Вас не 
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В какой-то момент у нас возникло две принципиально 
разных стратегии, каждая по отдельности зарабатывала 
положительную маржу, но не окупала брокерскую 
комиссию. Когда мы их объединили, получился робот, 
который приносил неплохую чистую прибыль.
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было плохих дней, и Вы плавно 
поднимались по восходящей?
П.М.: К сожалению, график при-
были носил характер прямой. Мы 
до сих пор работаем над тем, что-
бы превратить его в экспоненту, но 
пока не решили эту задачу.
– Какие данные анализирует Ваш 
робот помимо цен?
Д.С.: Все время динамику котиро-
вок и размер заявок из стакана, 

котировки e-mini S&P500 и нефти, 
в ходе дневной сессии также коти-
ровки базовых активов.
– Какими инструментами Вы тор-
говали во время конкурса?
П.М.: Фьючерсами на акции «Газп-
рома», «Лукойла» и индекс РТС.
– Обычно участники ЛЧИ выби-
рают один, самый ликвидный инс-
трумент. Кто и на основании чего 
принимал решение, когда, чем и в 
каком объеме торговать?
Д.С.: Наш робот может торговать 
практически неограниченным на-
бором инструментов, но для него 
критически важна ликвидность. 
Мы работали с тремя самыми лик-
видными контрактами. Пробовали 
фьючерсы на акции «Норильско-
го Никеля», но их ликвидность су-
щественно ниже.
– Из использованных Вами в ходе 
конкурса инструментов, какой 
принес наибольший доход, а ка-
кой наименьший?
П.М. Наибольший доход принесли 
фьючерсы на акции «Газпрома», 
наименьший – контракты на ин-
декс РТС.
– Товарные или валютные произ-
водные Вас не интересуют?
П.М.: Туда страшно идти из-за 
нашего налогообложения. Мы об 
этом думали, но потом решили, 
что с российским законодательс-
твом есть риск того, что вся при-
быль уйдет на налоги, и еще оста-
нешься должен. И это просто по-
тому, что кто-то забыл упомянуть 

в налоговом кодексе, что фьючер-
сы на валюту и товары облагают-
ся налогом так же, как и производ-
ные, базовым активом которых яв-
ляются финансовые инструменты. 
Поэтому брокер может удержать 
налог с каждой прибыльной сдел-
ки, совсем забыв про убыточные 
операции.
– Кто из Вас и как часто следит за 
работоспособностью системы?

Д.С.: За ней обычно не надо сле-
дить. Изредка в течение дня кто-
то из нас проверяет удаленно. Со-
стояние счета можно посмотреть 
с сотового телефона или ноутбука. 
Это не отнимает много времени. 
– То есть ваш рабочий день прохо-
дит так: встали и пошли на работу, 
а система торгует сама по себе?
Д.С.: Нужно включить сервер, 
ввести логин и пароль в терминал, 
а потом идти на работу. Робот не 
требует вмешательства человека.
– В прошлогоднем интервью Сер-
гей Кирпиченко, автор робота 
kipa, говорил, что у него торгуют 
два робота. Один зарабатывает 
деньги, на другом же он тестирует 
свои идеи. Вы работаете по похо-
жей схеме?
Д.С.: Да, примерно так. Мы читали 
его интервью. В какой-то момент 
стало интересно, насколько его 
мысли сходятся с нашими. С тех-
нической точки зрения реализа-
ция похожа. Я думаю, это касается 
большинства роботов.
– Вы знакомы с Сергеем?
П.М.: Мы познакомились на цере-
монии награждения победителей 
конкурса.
– Сейчас роботорговля достаточ-
но популярна. Вам было бы инте-
ресно поучаствовать в конферен-
ции, посвященной этому?
П.М.: В принципе, да, но надо по-
нимать, что никто не будет рас-
крывать каких-то потенциально 
прибыльных идей. 

Д.С.: Мне было бы любопытно пос-
лушать людей, которые имеют 
опыт в этой области. Вряд ли они 
скажут что-то новое, но интересно 
посмотреть на самого человека.
– У Вас есть какие-нибудь куми-
ры, примеры для подражания?
П.М.: Восхищаться можно и Evой, 
и my-trade. Но похожим хочется 
быть на kipa. Это интересно нам, 
прежде всего, как роботорговцам.
– Не задумывались над тем, чтобы 
писать роботов на заказ?
Д.С.: Это не совсем то, чем мы зани-
маемся. Дело в том, что разработка 
роботов на заказ требует достаточно 
большой работы над внешней обо-
лочкой, интерфейсом. Нужно сде-
лать его удобным и красивым. И с 
технической точки зрения это, воз-
можно, даже более затратный про-
цесс, чем просто сделать эффектив-
но работающего робота. Создать его 
таким, чтобы он не требовал подде-
ржки, вмешательства человека, об-
ладающего техническими знаниями 
– это трудоемкий проект, требую-
щий определенных инвестиций, по-
этому мы не рассматриваем всерьез 
такой вариант.
П.М.: Интересно 
было бы создать 
робота совмес-
тно с успеш-
ным скальпе-
ром, имеющим 
опыт торговли 

Интересно было бы создать робота совместно 
с успешным скальпером, имеющим опыт торговли 
вручную. Формализовать его стратегию, создать общий 
фонд и участвовать в прибыли.
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вручную. Формализовать его стра-
тегию, создать общий фонд и учас-
твовать в прибыли. Все-таки, че-
ловек должен думать, а машина - 
работать.
– Не думали попробовать свои 
силы на западных рынках?
П.М.: У нас были такие мысли, 
но пока это все только на уровне 
идей.
Д.С.: Нам пока есть что осваивать 
на российском рынке. Если мы 
поймем, что достигли такого уров-
ня, что можем конкурировать с 
международными игроками, а на 
российском рынке уже не можем 
расти, тогда будем всерьез заду-
мываться о более крупных пло-
щадках.
П.М.: Наверное, это будет индийс-
кий или китайский рынок.
– Почему Индия и Китай, а не 
NYSE или CME? My-trade после 
конкурса ушел именно на амери-
канские площадки. 
П.М.: Там, где прошел My-trade, 
другим делать нечего. А если серь-
езно, то мое субъективное мнение, 
что перспективнее попытаться 
выйти на растущие рынки и эво-
люционировать вместе с ними, чем 
пытаться втиснуться на развитые 
конкурентные площадки. В любом 
случае, пока нам до международ-
ных рынков еще расти и расти. 
– Возвращаясь к Сергею Кирпи-
ченко, на ЛЧИ 2007 он выступил 
с небольшим счетом, в 2008-м уже 
стал победителем в номинации 
«лучший трейдер-миллионер». А 
Вы не планируете увеличивать 
размер торгового капитала?
Д.С.: Мы стремимся, но это доста-
точно сложная задача и как раз то, 
над чем мы работаем.
П.М.: Для скальперского робота за-
работать тот же процент прибыли 
при десятикратном увеличении ка-
питала – очень серьезная задача.
– Если не скальперы, то роботы с 
каким алгоритмом принятия тор-
говых решений, по Вашему мне-
нию, могут работать на отечест-
венном срочном рынке с большим 
депозитом, не считая, конечно, ар-
битражеров?

П.М.: Мы знаем трейдеров, которые 
успешно используют роботов для 
менее активной интрадей торгов-
ли. Но, на мой взгляд, это не очень 
перспективное направление, пото-
му что такую систему невозможно 
протестировать и отладить. Если в 
случае скальперского робота для 
этого нужно несколько дней, то для 
интрадей-трейдинга речь идет о 
нескольких месяцах или годах.
– Ваш торговый алгоритм был из-
начально нацелен на скальпинг, 
или прорабатывались также дру-
гие принципы принятия решений 
о входе/выходе из позиции?
Д.С.: Алгоритм был нацелен на 
большое количество сделок с не-
большой средней прибылью на 
сделку. Робот не устает, и в этом 
его преимущество – мы старались 
максимально его использовать.
– Почему Вы выбрали именно 
скальпинг для алгоритма робота?
П.М.: Потому что с этого надо на-
чинать, когда все что у тебя есть 
это минимальный депозит и зна-
ния, как создать робота.
Д.С.: Думаю, для создания ро-
бота, работающего на более 
длительных временных 
интервалах, необходим 
серьезный опыт живой 
торговли, отработанная 
стратегия. Мы этим не об-
ладали.
– Нескромный воп-
рос, как Вы дели-
те доходы?
П.М.: 50х50.
– Вас можно 
назвать дру-
зьями? Об-
щаетесь ли 
с е м ь я м и , 
проводите 
совместно 
досуг или у 
Вас исклю-
чительно де-
ловые отно-
шения в рамках 
проекта?
Д.С.: Да, мы друзья, 
много времени про-
водим вместе, тем 

более что торговля дает дополни-
тельный повод для общения. 
– Насколько легко, на Ваш взгляд, 
двум специалистам разработать 
вместе проект с психологической 
точки зрения, чтобы обойтись 
без конфликтов и перетягивания 
одеяла? 
П.М.: Наверное, это сложно, и наш 
случай здесь не очень показате-
лен, так как мы знаем друг друга 
со школы, все время поддержива-
ли общение, много выпили вместе, 
был опыт совместной работы, поэ-
тому мы доверяем друг другу. При 
этом оба считаем, что вдвоем сде-
лаем больше, чем поодиночке. Если 
бы этого не было, было бы сложнее. 
Все взаимоотношения в процессе 
работы пришлось бы формализо-
вывать, но даже это не устранило 
бы всех рисков.
– Как считаете, Вам повезло в 
том, что Вы быстро нашли общий 
язык, или ради хорошей цели 
всегда можно договориться?
П.М.: Договориться можно всегда, 
когда можно найти общую выгоду.

– Какие у Вас мечты, новые 
цели?

Д.С.: Если говорить о роботор-
говле, то тут хочется достичь 
новых величин по доходнос-
ти, сгенерировать новые ра-
ботающие идеи. 

П.М.: Скорее, не новых ве-
личин по доходнос-

ти, а новых объ-
емов. 
Д.С.: А в более 
широком смыс-
ле есть желание 
реализовывать 
п е р с п е к т и в -
ные проекты, 
как в сфере 
трейдинга, так 
и в других об-

ластях. 
– А если гово-
рить о дости-

жениях в личной 
жизни?

П.М.: Тут все, как 
у всех: дом, жена, 
дети.



Market People

76

п
у

л
ь

с

Internet trading #01      Февраль 2010

– Чем непосредственно вы зани-
маетесь в CQG?
– Наша компания поставляет ры-
ночные данные и софт для их об-
работки, в котором отражаются 
графики, котировки, проводится 
опционный анализ и так далее. У 
меня очень давние отношения с 
этой компанией. Я был ее клиентом, 
затем сейлзом, обучал клиентов ра-
боте со сложными приложениями 
CQG. Сейчас я тестер в ней. В 2000 
году мне было предложено присо-
единиться к группе разработки от-
дела тестирования, поскольку там 
работают в основном программисты, 
которые смотрят на продукт совер-
шенно другими глазами. Им нужен 
был человек с торговым опытом, ко-
торый будет тестировать софт пе-
ред тем, как он попадет в релиз.
– Вы сейчас сами торгуете?
– Да, конечно.
– По-прежнему верны произ
водным?
– Да, с тех пор как на заре карь-
еры я заинтересовался срочным 
рынком, я не менял пристрастий. 
Изменилось одно: если раньше я 
работал с голоса, то сейчас речь 
идет об электронной торговле.
– Какие инструменты предпочи-
таете?

– Никогда  не ограничивал себя, 
например, только фьючерсом на 
кукурузу. Мне интересны и про-
изводные на валюту, и на процен-
тные ставки. Правда, фьючерсами 
на индексы в последнее время не 
торгую.
– Почему?
– Они не совсем соответствуют 
моей стратегии. Это инвестицион-
ный инструмент, который не скло-
нен к ярко выраженным трендам в 
интересующем меня тайм-фрэй-
ме.
– Вы предпочитаете трендовую 
торговлю?
– Да, с 2000 года я системный 
трейдер и торгую исключительно 
трендами.
– Каким образом Вы их выяв
ляете?
– Есть такая мудрость: если вы 
не можете вместить правила сво-
ей  системы на наклейку для бам-
пера автомобиля, не торгуйте по 
ней. Все трендследящие системы 
используют идею прорыва. Они 
отслеживают каналы, какие-то 
уровни и выходы за них. Дальше 
вы работаете в направлении этого 
прорыва.
– Как открывается Ваша позиция, 
и по какому правилу закрывается?

– После того, как трейд иници-
ирован, исходя из правил риск-
менеджмента выставляется за-
щитный стоп, который абсолютно 
лимитирует возможные убытки. 
Дальше, если ситуация развива-
ется в нужном направлении, я этот 
стоп начинаю передвигать.
– Каким капиталом Вы опери
руете?
– Сейчас это семизначная циф-
ра, которая вот-вот превратится в 
восьмизначную.
– Речь идет не о рублях?
– Нет.
– Каких стратегий Вы придержи-
вались до 2000 года?
– До этого я торговал «как захо-
чет левая пятка». Это были экс-
перименты, постоянный поиск. Я 
работал с опционами, пробовал 
краткосрочные операции, дэй-
трейдинг, свинговую торговлю. Го-
ворить о каких-то систематичес-
ких результатах не приходится. 
Поскольку не было никакой стра-
тегии.
– Сколько сделок и в какой пери-
од Вы в среднем делаете сейчас?
– Сложно сказать. Я торгую кор-
зиной инструментов. Поскольку 
контракты срочные, периодически 
приходится делать ролловеры, то 

Хуже всего удается делать 
простые вещи
Беседовал: �Александр Патрикеев, фото: Мария Бабченкова 

Результатами своей торговли он доказывает, что «не боги горшки обжигают». 
Бывший военный Олег Гущин  давно работает в компании – известном постав-
щике биржевой информации – CQG, параллельно занимаясь доверительным 
управлением. За годы торговли он выработал четкую стратегию и приобрел 
огромный опыт, с которым делится с читателями IT.

И обратился я, и видел под солнцем, что не проворным достается 
успешный бег, не храбрым – победа, не мудрым – хлеб, и не у разум-

ных – богатство, и не искусным – благорасположение, но время и 
случай для всех их.

(Экклезиаст 9,11)
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есть перетаскивать их. Несмотря 
на консервативность моей торгов-
ли, сделок получается достаточно 
много. Мой рекорд удержания по-
зиции – 17 месяцев.
– А не возникает желания поспе-
кулировать накоротке?
– Возникает.
– И как заставить себя этого не 
делать?
– Зачем заставлять? Нужно пери-
одически разрешать себе совер-
шать какие-то спекулятивные опе-
рации на очень маленькие суммы. 
Я знаю, что это распространенная 
практика. Один из моих знакомых 
сахарных трейдеров, чтобы снять 
напряжение от основной работы с 
сахарными фьючерсами, которые 
он хеджировал, на выделенный не-
большой лимит «гонял» контракт 
на Treasury bonds и был абсолют-
но счастлив. Так что периодичес-
ки надо давать себе развлекаться. 
Вчера, например, я захотел и ку-
пил какао.

– Какая у Вас сейчас средняя про-
садка по счету, а какая была самой 
большой?
– У меня есть статистика, в кото-
рой фигурируют цифры 27,96%. 
Ожидаемая средняя просадка 
для консервативных стратегий по 
счетам, которыми я управляю, со-

ставляет от 20 до 30%, для своих 
счетов этот показатель выше. Я 
более агрессивен в торговле.
– Упоминавшиеся Вами семи 
и восьмизначные цифры – это 
Ваши личные средства или 
чужие?
– Это общая сумма под управле-
нием.
– Возьмем период с 1993 года по 
2000, когда Вы были в процессе 
разработки торговой стратегии, 
как можете охарактеризовать 

Ваш путь трейдера? Большие ли 
были просадки, неудачи?
– Денег я потерял изрядно, причем 
и своих, и чужих. Никого не минует 
сия чаша. Выяснилось, что из всех 
книг, что я читал, нужно было изу-
чать только первые две страницы 
про базовые принципы риск-ме-

неджмента, которые я как раз про-
листывал, где описывается, что об-
рубать лоссы необходимо сразу, а 
прибыли необходимо давать расти 
и так далее. Трудно было поверить 
в то, что деньги на рынке можно де-
лать очень простыми методами.
– Все гениальное просто.
– Да, эта истина очень подходит 
к биржевой торговле. Про трей-
динг часто говорят, что «trading is 
simple, but not easy», что означает: 
торговать просто, но не легко.

Есть такая мудрость: если вы не можете вместить правила 
своей системы на наклейку для бампера автомобиля,  
то не торгуйте по ней.
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– С каким размером счета, на Ваш 
взгляд, можно прибыльно рабо-
тать на рынке?
– Прибыльно можно торговать с 
любым капиталом. Существуют 
разумные ограничения, но, вообще 
говоря, размер счета никоим обра-
зом не связан с успехом. Большие 
объемы не гарантируют заработок. 
Огромные счета люди «сливают» 
с не меньшим успехом. Скорее, 
секрет заключается в восприятии 
риска. Основная проблема начина-
ющих трейдеров в том, что у них 
нет чувства риска. В подавляющем 
большинстве они переторговы-
вают, а потом понимают, что счет 
был слишком маленьким для тако-
го размашистого подхода.
– В чем это выражается?
– Почему начинающие трейдеры 
пролистывают первые странички 
учебников? Потому что там напи-
сано: «Рискуйте не более чем 2–3% 
капитала на сделку». Они берут 
свои $10 тыс. и вопрошают: «Я 
должен рисковать $200–300?! Мне 
же торговать нечем и прибыль бу-
дет по $400–500!». А трейдер хо-
чет жить с этих $10 тыс., снимать 
с них каждый месяц прибыль по 
$5 тыс. В этом месте он себя приго-
ворил и выкинул в окошко эти $10 
тыс. Если прибыль по счету около 
30% годовых, то есть около $3 тыс., 
можно сказать, что он работал 
хорошо.

Однако от этой суммы в год ему 
ни холодно, ни жарко, если нет до-
полнительного источника дохода. 
Из этого следует, что счет разме-
ром $10 тыс. можно использовать 
только для обучения. До текущих 
восьми нулей пять лет назад я уп-
равлял $50 тыс. Я поморщился и 
сказал, что это оскорбительно, но 
взял их.
– На РТС сейчас проходит конкурс 
ЛЧИ, там люди из 30 тыс. рублей 
делают миллион. Для такого сти-
ля торговли, получается, не нужно 
даже $10 тыс. Значит, размер ка-
питала напрямую привязан к сти-
лю работы?
– Безусловно. Однако здесь воз-
никает проблема шкалирования, 

так как не всякая стратегия мо-
жет увеличиваться по объему до 
бесконечности. Обязательно на-
ступит какой-то предел. Вопрос в 
том, когда это произойдет. Скаль-
пировать рынок можно, имея на 
счете $10 тыс, а вот делать это с 
$10 млн невозможно. Основные 
деньги зарабатываются на овер-
найт гэпах, на сильных движени-
ях, когда ликвидности нет вооб-

ще. Такие движения скальпер не 
поймает, потому что ему не да-
дут возможности войти в рынок. 
Иногда присоединиться к нему 
просто невозможно, потому что 
все оффера моментально срыва-
ют. У меня была заявка на покуп-
ку по золоту, но когда произошел 
сильный рывок наверх, мою цену 
просто проскочили и ушли даль-
ше. Я смог купить только на $5 

выше. Это как раз такие движе-
ния, за которыми я охочусь.
– Скажите, сколько среди Ваших 
знакомых успешных трейдеров и 
много ли тех, кто потерпел пора-
жение и отошел от торговли?
– Расхожая статистика, что 95% 
людей теряют деньги на рынке, не 
совсем верна. 95% уходит из этого 
бизнеса, но делают они это по раз-
ным причинам. Кто-то понимает, 

что это не для него, кого-то не ус-
траивают условия работы или до-
ходность. Среди них есть и те, кто 
потерял все средства, их достаточ-
но много, но далеко не 95%. В кру-
гу моих знакомых больше тех, кто 
перестал торговать, то есть ста-
тистика подтверждается.
– Вспоминая тех, кто остался на 
плаву, можете выделить какие-то 
общие черты успешных игроков?

Из всех книг, что я читал, нужно было изучать  
только первые две страницы про базовые принципы  
риск-менеджмента, которые я как раз пролистывал.
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– Как правило, это очень спокой-
ные интроверты. Психологически 
уравновешенные и самодостаточ-
ные люди.
– Как подобные черты помогают 
им в торговле?
– Я могу сказать, что основное 
требование к будущему трей-
деру – это изрядное количество 
здравого смысла в голове, что не 
так просто, потому что, как пра-
вило, хуже всего удается делать 
простые вещи: каждый день чис-
тить зубы, делать зарядку, бегать 
кросс. Чтобы делать их ежеднев-
но, нужно дисциплинировать себя, 
поэтому важна психологическая 
устойчивость. Погонять иногда 
несколько контрактов нужно для 
выхлопа.
– Скажите, к какому психотипу 
Вы бы себя отнесли?
– Я интроверт, не люблю общаться 
с людьми.
– Если у Вас случаются убытки, 
как Вы к ним относитесь с точки 
зрения психологии?

– Очень спокойно. Нет, ну конеч-
но, я переживаю по этому пово-
ду, но существенно меньше, чем 
обычный человек, и меньше, чем 
я это делал раньше. Нормальный 
человек воспринимает убыток как 
личное оскорбление. Он считает, 
что что-то сделал не так, тогда 
как убытки в этом бизнесе – цена 
его ведения. Следование за трен-
дом  дается тяжело, потому что 
60–70% трейдов – это убытки. Ты 
живешь в состоянии, когда из тебя 
постоянно понемножку вытекает 
кровь. Человеческий разум в этот 
момент начинает подсказывать, 
что ты делаешь что-то неправиль-
но. Так продолжается год, однако 
в результате происходит трейд, 
который приносит доход 40%. Так 
делаются деньги. Вот начался кри-
зис, на улицах льется кровь, а кто-
то в этот момент зарабатывает.
– Вы готовы ждать годы, чтобы 
дождаться прибыльного месяца?
– Не годы, конечно. Работа про-
фессионального управляющего  

заключается в том, чтобы сде-
лать результат максимально 
предсказуемым. Но стремление 
к доходности, существенно пре-
вышающей безрисковую ставку, 
заставляет балансировать между 
интересами клиентов, которые 
хотят в идеале каждый год 30–
35%, и тем, что тебе приходится 
брать на себя изрядные риски. У 
тебя может быть ровный год, а по-
том какое-то резкое движение. То 
есть человек все это время должен 
оставаться с тобой и ждать его.

У меня доходность получает-
ся выше, чем, например, от вло-
жения в индексы. Если бы было 
наоборот,  люди несли бы деньги 
в индексы, которые обладают та-
кой же характеристикой. Причем, 
если мы вкладываем средства в 
Dow Jones, то с высокой долей ве-
роятности в конце года получим 
7–10% прибыли. Если инвестиру-
ем в S&P, то вероятность мень-
ше, но потенциальная доходность 
будет выше. Если объектом ин-
вестиций является Nasdaq или 
Nikkei, надо быть готовым, что в 
один год из 10 он сделает 400%, 
а в остальное время индикаторы 
будут вытворять что-то непонят-
ное. И этот прибыльный год нам 
никак нельзя пропустить, пото-
му что он закрывает все осталь-
ные периоды и формирует общий 
доход.

Работа управляющего – скле-
пать из инструментов некий ин-
вестиционный продукт, который 
будет удовлетворять требовани-
ям его клиентов, чтобы и доход-
ность была привлекательной и 
неопределенность не очень силь-
ной. Необходимо стараться каж-
дый год выводить в плюс, в край-
нем случае в маленький минус. 
– Какое место в Вашей жизни за-
нимает биржевая торговля?
– Это моя работа, которая мне 
очень нравится.
– А в CQG?
– CQG 	– часть биржевой индуст-
рии. Приятно трудиться в компа-
нии, которая работает в этой об-
ласти.

Олег  
Гущин  

Родился 15 октября 1964 года  
в семье военного в Москве. 
Закончил Рижское Высшее Военное 
Авиационное Инженерное училище 
им. Якова Алксниса. Служил  
в группе советских войск в Германии. 
В 1993 году уволился из армии и 
устроился в финансовую компанию. 
Два месяца торговал на FOREX  
с отрицательным результатом, 
после чего переключился на 
деривативы. С 1995 года проводит 
операции на западных срочных 
рынках. В 1998 году стал сейлз-
трейдером компании CQG и с тех 
пор не менял места работы.
Женат, имеет взрослого сына. 
Любит животных: дома три кошки  
и собака. Увлекается спортом,  
в детстве играл в хоккей  
на полупрофессиональном уровне, 
а также книгами «которым больше 
ста лет от роду».
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– В последние годы Вы пробовали 
торговать на нашем рынке?
– Нет. Никогда не работал на оте-
чественном рынке. Все инструмен-
ты достаточно сильно коррелиро-
ванны, торговать нужно рублевым 
счетом, а я хронически не люблю 
держать открытую наличную по-
зицию против доллара. Человек, 
который пережил 1998 год, меня 
хорошо поймет.
– Однако евро и иена активно ук-
репляются против доллара.
– Когда я говорю про открытую 
позицию против доллара, я имею 
в виду, что нельзя стоять в мяг-
кой валюте против твердой, ина-
че получается carry-trade. А у 
carry-trade есть одна чудесная 
особенность: они медленно и уны-
ло ползут в одну сторону, а потом 
за 1-2 дня съедают все пятилет-
нее движение. Можно вспомнить 

индийскую рупию, бразильский 
реал, мексиканский песо и, в том 
числе, российский рубль. Все эти 
колебания по 30% в день неприят-
ны, поэтому лучше евро/доллар. 
Доллар упал к евро на 20% за год, 
но это нормальное колебание – ни-
чего страшного.
– Но ведь на FORTS можно торго-
вать рубль/доллар?
– Для этого тоже нужен рублевый 
счет. Это неинтересно.
– Какие Вы позволяете себе брать 
плечи?
– Я никогда не считал плечо, это 
нечто от FOREX. Также никог-
да не маржирую свой счет свыше 
25-30%, а чаще всего вообще нет 
никакого плеча. Например, по от-

дельному контракту на валюту я 
беру мизерные позиции, но ког-
да я открываю сделки по корзине 
валют, в день бывают ходы в не-
сколько процентов капитала, если 
все идет в одну сторону.
– Вы говорили, что начинали с 
FOREX?
– Да, я заработал там деньги, по-
том потерял, затем потерял сверх 
того, что имел, и через два месяца 
ушел.
– Теперь, наверное, сильно недо-
любливаете этот рынок?
– Нет, просто мне уже тогда до-
ходчиво объяснили, что такое бир-
жа, описали ее преимущества, что 
такое внебиржа и что у нас назы-
вается «FOREX». Никаких плюсов 
у них сейчас вообще нет. Транзак-
ционные издержки на организо-
ванной площадке меньше, bid/ask 
спрэд уже. Ставишь свои ордера и 

видишь их в стакане. Скальпируй, 
торгуй опционами, делай все, что 
хочешь.
– Насколько я понимаю, у Вас от-
крыта позиция по евро/доллар. А 
как же валютные интервенции?
– У меня есть стоп-ордер.
– А вдруг он не сработает, так как 
движение слишком сильное?
– Для приказов на ликвидацию я 
предусматриваю больший слип-
падж, то есть проскальзывание. 
Кроме того, я говорю, что если 2-3 
дня ничего не сделаю у монитора, 
то ничего страшного не произой-
дет. Интервенция - не самое ужас-
ное из того, что может случиться. 
На голосовых товарных рынках 
были limit-up и limit-down, кото-

рые многому учат. Иногда вооб-
ще человеку выйти из позиции не 
позволяли. Если ходить большими 
объемами на два тика, то рано или 
поздно тебя приговорят, поэтому 
мы работаем двумя котрактами, 
но на сотни тиков - так спокойнее. 
Были ситуации, когда ордера не 
исполняли, или возникали непо-
ладки с сервером. Пару раз слу-
чались казусы с контрактами на 
зерновые: приходишь и видишь 
сообщение о том, что ваша цена 
прошла, но стоп-лимитная заявка 
не исполнена. Но это все не смер-
тельно, в тот раз, например, я по-
терял, наверное, треть процента , 
а это не 30%.
– Какую часть времени и на сколь-
ко процентов в среднем загружен 
Ваш счет?
– Есть два подхода к риск-ме-
неджменту. Первый – это взять 
миллион, раздробить его на 20 
частей и торговать 20-ю инстру-
ментами, то есть каждый из них 
получает по 50 тыс. Есть второй 
подход под названием «кто пер-
вый встал, того и тапки». Есть 
лимиты и контракты, которые хо-
рошо и весело ходят, и выгребают 
лимиты, остальные же остаются 
не у дел. Второй принцип – мой. 
Агрессивные рынки выбирают 
на себя все лимиты. Даже если я 
вижу движение в других инстру-
ментах, я их уже не торгую, так 
как лимитов больше нет.
– То есть весь счет может уйти на 
портфель из 2–3 инструментов?
– Нет, существует ограничение 
в моей общей открытой позиции 
по одному контракту и по группе 
скоррелированных активов.
– Получается, что часть счета не 
зарабатывает?
– Наверное, да.
– Есть ли в Вашем риск-менедж-
менте лимит на количество сто-
пов по одному инструменту, после 
чего перестаете им торговать?
– Такого нет. Когда я тестировал 
систему, у меня в списке самых 
плохих инструментов была медь. Я 
думал, может, ею вообще не стоит 
торговать. За 20 лет тестирования 

Работа управляющего –  
склепать  
из инструментов  
некий инвестиционный 
продукт, который  
будет удовлетворять 
требования его клиентов,  
чтобы и доходность  
была привлекательной  
и неопределенность  
не очень сильной.
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она не показала ничего внятного, 
потом я в каком-то труде прочи-
тал, что добавление таких ативов  
может улучшить кривую риска/
доходности. Бывают периоды, ког-
да счет чувствует себя не очень 
хорошо, и именно в этот момент 
такой инструмент тащит кривую. 
И, действительно, по меди такое 
было: в 1996 году она сильно упа-
ла на скандале с Сумитомо, и я за-
работал деньги. Их было не очень 
много, но довесок оказался прият-
ным и украсил мне год.

Были знакомые, которые тогда 
на опционах на медь заработали 
огромные деньги. За пять дней до 
этого движения по непонятным 
причинам человек покупает Put 
на все средства, и это за 20 дней 
до экспирации! Они стоили копей-
ки и шансов на то, что исполнятся, 
не имели никаких. Вся биржа хо-
хотала, когда он их брал, а спустя 
несколько дней его $15 тыс. пре-
вратились в $280 тыс. И вот тогда я 
решил, что буду торговать медью. 
Стоит отметить, что последние 3 
года она ничем не уступает золоту 
– выросла в четыре раза.
– Как Вы тестируете инстру
менты?
– Беру доступную историю за 20-
25 лет и анализирую, глядя на те 
критерии, которые для меня важ-
ны. Можно оптимизировать, но это 
достаточно громоздкое занятие, 
которое часто выполнять не полу-
чится.
– Вы пользуетесь какими-то ин-
дикаторами?
– Для поиска точек входа и момен-
тов выхода, безусловно, исполь-
зую индикаторы. Рассчитывается 
канал, а выход за его границы вос-
принимается мной как потенци-
альное начало тренда. Как только 
это происходит, я захожу в инстру-
мент. У меня уже рассчитан объем 
открытых позиций, стоят ордера, 
которыми я буду заходить.
– За долгие годы выработали ли 
Вы какую-нибудь истину, кото-
рая позволяет выжить на рынке?
– Рассказать в двух словах о ма-
тематике? Невозможно это в одно 

предложение затолкать, но есть 
вещи, которые прописаны кровью 
и которые никому не рекомендует-
ся проверять.

Когда человек приходит на 
рынок, он должен ставить перед 
собой реалистичные задачи. Ему 
нужно научиться не терять деньги 
и выживать. Это не означает, что 
он не должен терять их на отде-
льных сделках, но надо научиться 
не терять их на долгосрочном ин-
тервале.

Здесь,  как в боксе, необходи-
мо два условия: нужно наносить 
больше ударов, чем получать и не 
пропускать фатальных атак. Это 
не хоккей, где при счете 8:0 не-
льзя изменить ход игры за 5 ми-
нут до конца матча. В боксе один 
пропущенный удар - и ты проиг-
рал, даже если до этого загонял 
в одну калитку. В трейдинге то 

же самое: прежде всего, нужно 
смотреть на риски, их необходимо 
ограничивать, так как это единс-
твенная вещь, над которой влас-
тен трейдер на рынке. Сколько 
денег удастся заработать, от него 
не очень зависит, так как сколько 
рынок даст заработать, столько он 
и унесет. Но для того, чтобы унес-
ти, нужно оставаться в бизнесе. 
А для этого надо постоянно конт-
ролировать риски, задавать себе 
вопросы: «Что будет, если...? Если, 
например, в небоскреб врежется 
очередной самолет и рынки за-
кроются на трое суток, что со мной 
будет?». Это первое правило.

После того, как человек на-
учился оставаться в бизнесе при 

различных обстоятельствах, он 
обязательно придет к тому, что 
торговый подход должен быть 
очень устойчивым и робастным, 
как древко лопаты, потому что 
торговля – это достаточно грубая 
вещь. Невозможно прогнозиро-
вать и рассчитывать все абсолют-
но точно. Когда люди начинают 
заниматься сложными вычисле-
ниями и находят 2–3 тика арбит-
ражного профита, и в эти 2–3 тика 
впихивают с огромным рычагом 
весь свой капитал, достаточно ма-
люсенькой ошибочки или разрыва 
интернет-соединения, чтобы ор-
дер не сработал и все закончилось 
плачевно. И все, человек начинает 
бегать по индустрии и кричать,  
что ему недодали 3 тика и из-за 
этого он положил свое состояние в 
$300 млн. По этой причине торго-
вый подход должен быть рассчи-
тан на широкий спектр событий и 
ровно к ним приспособлен, вместо 
того, чтобы затачиваться под ка-
кой-то конкретный рынок, конк-
ретную ситуацию.

Не надо прогнозировать, не 
надо увлекаться слишком сложны-
ми алгоритмами, надо ориентиро-
ваться на какие-то базовые вещи. 
Тогда вы будете обладать подхо-
дом, который зарабатывает деньги 
на долгосрочном горизонте. Это не 
значит, что у вас не будет неудач-
ных сделок и даже годов. Люди 
нетрейдингового склада в такие 
моменты склонны обвинять систе-
му и пытаться ее перенастроить. 
Как только они это делают, рынок 
вновь меняется. Они занимаются 
этим бесконечно. Поэтому, придя 
на рынок, человек должен решить, 
для чего он здесь: для массажа 
собственного эго или для зараба-
тывания денег. Если для последне-
го, то к таким вещам он должен от-
носиться философски. Стоит для 
себя понять: периодически я буду 
мальчиком для битья, но придет 
мое время, и я отыграюсь. Дальше 
вопрос за малым – реализовывать 
свое статистическое преимущест-
во. Чем больше трейдов я сделаю, 
тем с большей вероятностью вы-

В боксе один пропущенный 
удар – и ты проиграл,  
даже если до этого  
загонял в одну калитку. 
В трейдинге то же самое: 
прежде всего, нужно 
смотреть на риски, их 
необходимо ограничивать, 
так как это единственная 
вещь, над которой властен 
трейдер на рынке.
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явится мое статистическое пре-
имущество.
– Вы упомянули теракт в США. У 
Вас тогда были открытые пози-
ции?
– Да, и приличные, но всех уже не 
помню. По валютам я был в лонге 
в швейцарском франке и британ-
ском фунте против доллара. Мне 
позвонили из CQG. Я спросил, как 
торгуется фунт, а мне отвечают, 
что никак, потому что у него меж-
ду соседними сделками по 200-300 
пунктов, а в среднем плюс восемь 
фигур.
– Как Вы относитесь к конкурсу 
«Лучший частный инвестор»?
– К таким конкурсам, как ЛЧИ, 
отношусь не очень хорошо. Я пони-
маю, зачем они нужны индустрии. 
На Западе есть много аналогов, но 
все это не индустрия, а околоин-
дустрия. С тем же успехом можно 
делать конкурс на лучший трейд. 
Почему месяц? Давайте возьмем 
день, час, пять минут, сделку.
– Это разово, а конкурс РТС все-
таки идет два месяца?
– Все равно, это нерепрезента-
тивный срок. Потрясающую до-
ходность, которую показывают 
участники, ни в коем случае не-
льзя экстраполировать. В книж-
ке «Одураченные случайностью» 
Нассим Талеб – уважаемый мной 
автор - говорит об эффекте кон-
курса. Если мы возьмем достаточ-
ное количество обезьян и дадим им 
пишущие машинки, то неизбеж-
но через какое-то время одна из 
них напечатает «Илиаду» Гомера. 
Вопрос: мы наймем эту обезьянку, 
чтобы она напечатала нам «Одис-
сею»? Поэтому экстраполировать 
такие вещи, конечно, нельзя. Это 
девиация, а не средняя. Средняя 
подобной торговли «выплывет» 
через год. Где все победители этих 
конкурсов? Если люди регулярно с 
$1000 делают 5000%, значит, через 
2–3 года они должны владеть всем 
ВВП России. Но пять лет проходит, 
и мы видим новые имена с теми же 
доходностями, а былые победите-
ли занимаются каким-то другим 
унылым бизнесом.

– Вы прислушиваетесь к чьим-
либо советам?
– Нет. Я могу дать совет сам, при 
этом честно говорю, что «за базар 
не отвечу». Действует только одно 
правило: show me your money. 
Можно быть неправым и зарабо-
тать, и наоборот.
– Считается, что в трендовом со-
стоянии рынки находятся мень-
ше половины времени, остальное 
же время пребывают в боковике. 
Во втором случае Вы ничего не 
делаете?
– Ничего не делаю, поскольку мои 
ордера не срабатывают.
– Но заявки на нем стоят всегда?
– Да, в обе стороны, если есть сво-
бодные лимиты. Когда я делаю ска-
нирование, у меня есть условие: 
если рынок находится в опасной 

близости от моих уровней, я по воз-
можности ставлю ордера. Если  он 
не трендовый, по идее, у меня не 
должно быть позиции. Но, естест-
венно, это не всегда так. Текущий 
год стал сложным для всех трен-
довиков. Рынок рванет, а потом от-
катывается на прежние уровни. По 
индустрии ходит мнение, что в этом 
году рынки очень коррелированны. 
По большому счету, идет большой 
carry-trade против доллара. Бе-
рут его фактически по негативной 
заемной ставке и суют во все рис-
ковые активы. Даже commodities 
ведут себя, как инвестиционные 
инструменты. Если раньше движе-
ние цен на кофе, сахар и прочее оп-
ределялось потреблением и други-
ми факторами, а  каждый актив вел 
себя по-своему, то сейчас все ходят 
в одну сторону, которая диктуется 
S&P и нефтью. Куда они, туда и все 
остальные. Вся доска либо красная, 
либо синяя. К счастью, в последнее  
время намечаются какие-то улуч-
шения. Рынки понемногу начинают 
жить своей жизнью.
– Как проходит Ваш торговый 
день?

– С утра я приезжаю и смотрю от-
четы. Перетаскиваю все данные в 
exсel, просматриваю, пересчиты-
ваю риск-лимиты, на предмет того 
не превысил ли я их. Бывает, что 
я перехлестываю, в таких случа-
ях режу какую-то позицию. При-
быль и убыток не имеют никакого 
значения, просто механически все 
подчищаю.

После этого, если у меня есть 
лимиты, я запускаю сканирование 
по инструментам, которыми тор-
гую. Есть ли что-то, что сегодня 
может у меня сработать, так как 
цена в опасной близости. Двигаю 
ордера, так как каналы медленно, 
но меняются. Затем просматриваю 
все текущие позиции.
– Как Вы считаете, необходимы 
ли врожденные качества, чтобы 

стать успешным на рынке? 
– Должен быть определенный пси-
хотип. Это основа.
– Но ведь психотип, скорее, при-
обретается?
– Это как раз и необходимо. А спе-
циальных знаний, качеств, уме-
ний не требуется. Я видел самых 
разных людей, которые торговали 
достаточно успешно. Все зависит 
от стиля работы. Есть знаменитый 
на нашем рынке скальпер. Его зна-
ют еще с МТБ. У него настолько 
подвижная психика, что он не мо-
жет ни на чем задержаться. Мой 
брокер с ним познакомился и рас-
сказывал, что   у скальпера была 
ссадина. Последний поведал, что 
смотрел с семьей телевизор, под-
брасывая пульт, в какой-то мо-
мент отвлекся, а пульт ударил по 
переносице.

Способность обрабатывать боль
шое количество информации, 
мгновенно реагировать, быстро пе-
реключаться – это качества скаль-
пера. Но успешных скальперов 
очень мало, потому что основное их 
мастерство заключается в умении 
работать с чужими ордерами. 

Если ходить большими объемами на два тика, то рано 
или поздно тебя приговорят, поэтому мы работаем двумя 
котрактами, но на сотни тиков – так спокойнее.








